电子邮件广告示例 － IBM Lotus Software
目标读者：潜在的客户

通用指南
本电子邮件的目标读者是 IBM Lotus Software 潜在的客户站点的 IT 管理人员。它的目的是激励客户开始评估 IBM Lotus 软件的解决方案和服务。
对于那些可能基于不同 IBM Lotus 产品提供各种解决方案和服务的业务合作伙伴来说，本电子邮件没有过多地将注重力放在产品上。
一种联系策略是先通过发送本电子邮件大体上通知潜在的客户您已经通过 Lotus 软件的认证，然后再发送一封更具体针对于解决方案的电子邮件。
要想了解更具体针对于产品的示例电子邮件，请在 IBM 软件合作伙伴发展计划（IBM PartnerWorld for Software）Web 站点的 Direct Marketing 区域检查附加的文档。

1. 选择主题行
选择您认为会使目标读者的反响最好的标题行。这里是一些示例：
主题行选项 A：
提高组织和人员的生产力。
IBM Lotus Software

主题行选项 B：
使员工、伙伴以及客户能够更快地作出更好的决策。
IBM Lotus Software

主题行选项 C：
从现有的技术投资中获取更多的回报。
IBM Lotus Software

2. 添加公司名称和联系信息
以您的公司名称定制您的电子邮件，并在需要的地方提供联系信息。
3. 描述主要的解决方案
在需要的地方以文本格式定制有关产品或解决方案的描述。
4 定制特别优惠
为了得到更多的响应，在需要的地方以文本格式定制希望提供的任何特别优惠。书写时请简洁清楚，并把重点放在客户可通过您的提供优惠享受到什么利益上。
5. 编辑内容使其在一个屏幕上显示
在电子邮件销售中，简洁是取得成功的关键之一。将内容保持在一个屏幕中会增加读到该内容的机会。
---------------------------------------------------------------------------
收获电子商务带来的所有回报。
联系人：[业务合作伙伴名称]。
[在这里号召行动或报价。]

现在就拨打 [800-###-####] 或访问 [登录页面 URL]。
---------------------------------------------------------------------------

[业务合作伙伴名称] 基于 IBM Lotus Software（消息传递和高级协作软件方面的行业领袖）创建定制解决方案。
我们已经可以帮助一些公司 [两位数地增加销售、减少 50% 的差旅费用或其它一些有利方面的陈述……]。
我们的解决方案可以包括您需要的硬件、软件或服务的任意组合。而且 [业务合作伙伴名称] 支持开放标准，因此您可以充分利用现有资源、在系统规模扩大时增加处理能力并利用将来的技术。
[关于特定的解决方案或报价，请创建一个特定于您公司的 3 句话的段落。]
而且 [业务合作伙伴名称] 可以通过可评测的 ROI 使您能够迅速实现运营目标。一些解决方案可以在最少 [60 天或其它适当的时间段] 内启动。
最好的是，[业务合作伙伴名称] 会处理 IBM Lotus 解决方案的配置和安装的所有方面，这样，您的员工可以把注意力放在发展业务上。
现在，当您 [某个行动，您潜在的客户应该采取它以便有资格获得您希望提供的任何特别优惠]，您将获得 [您希望提供的任何特别优惠的特点和有利方面]。现在就拨打 [800-###-####] 联系 [业务合作伙伴名称]。或访问 [登录页面 URL]

---------------------------------------------------------------------------

顺祝商祺，
<姓名>

<头衔> 

