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Turning Opportunity into Outcomes.

IDR : ISV & Developers Relations

‘solconnecﬂs ‘ @IBMIDRFr



La mission d’IDR : accompagner ses partenaires ISV et MSP
pour développer et gagner ensemble du business !
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Accompagner les partenaires ISV et MSP d’IBM dans la construction d’une
proposition de valeur commune associant les solutions innovantes des ISVs
et les technologies SW d’IBM

Identifier ensemble en utilisant 'écosysteme des Partenaires d’IBM de
nouvelles opportunités de développement sur les marchés en croissance en
France, en Europe et dans le monde

Aider a comprendre et a faire connaitre la richesse du portfolio IBM par un
\ support de Technology Managers

Contribuer avec les ressources Marketing d’IDR a la construction d’'une
\ solution globale la plus pertinente pour le marché ciblé

Enrichir les Solutions des ISVs avec des briques SW et HW IBM pertinentes
avec le support de I'IlBM Innovation Center

IBM SolutionsConnect 2013 ﬁ solconnect13
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IDR au quotidien

Construire I'offre Vendre la solution

| Identification des Développement de Impact Business
N\ , @ solutions communes gy GO TO Market
champs de collaboration .
, . Mi | o e * Mise en place d’un plan de
* Mise en place d’'un plan de 1€ en place d Un pian de développement commercial
développement commun développement tec,hnlque N
* Workshops : “Solution  Transfert de competence marketing & sponsoring
Discovery™ c L08E Sl « Collaboration avec les + de clients
+ IDR IIC : sessions * Habilitation des revendeurs équipes commerciales IBM
d’initiation technique » POC & POT / Validations et les revendeurs
« “Strategic Briefings” & “tech techniques (IIC & IBM Lab) « Solutions métier

talks” mensuels
+ de business

* Programmes Marketing » Cas d'usages / Référence * “Ready For”

“Cross Brand IBM” Architectures / Guides de  Accompagnement par les
o ° Evenements IBM : sizing Partners Execs d’IDR + de revenu
8 SolutionsConnect / Business * Engagements des brands « Contact avec les
5 Connect) / PartnerWorld IBM commerciaux d’|BM
8 Leadership Conference  Redbooks & White Papers « Programmes ASL, Resell
@ « Site web DeveloperWorks - Support des Consultants de engagements & SVI
o |[e: « STG “Solution Bonus” (

SBP)

IBM SolutionsConnect 2013 @ solconnect13



IDR et son écosysteme

S

Axes prioritaires
de développement

startups/entrepreneurs

Big Data & Analytics

PureSystems

Investisseurs et VCs Smarter Commerce et

Mobilité
Social Business

Cloud

Professionnels IT

IBM SolutionsConnect 2013
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ISVs et MSPs

Secteurs

Ecoles et universités
Banque

Marchés financiers

Gouvernement / Smarter Cities
Retail

Energie & environnement
Santé & sciences de la vie Clients

Media & divertissement
Industrie
Communication

Assurance )
Revendeurs / Intégrateurs

IBM Innovation Center ( lIC)

solconnect13
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IDR accompagne le développement international des partenaires

Mise en contact avec les équipes IDR locales a travers le monde
Acceés aux ressources techniques et aux Innovation Centers locaux
Mise en relation avec I'écosystéme local (IBM et partenaires)

Aide a la mise en place d'une stratégie Go to Market

Conseils et mise a disposition de fonds de co-marketing

Exemples d’ISVs francais aidés par d’autres Exemples d’ISVs étrangés aidés par IDR
équipes IDR : France :

- Murex a un point de contact dédié IBM STG a Singapour - Vision Solutions / Misys Banking

- Calypso a un point de contact - SugarCRM / Esri / Siemens PLM

dédié IBM STG aux USA et IBM IDR en Australie

IBM SolutionsConnect 2013 & solconnect13 IBM ISV & Startups
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Les 40 Innovation Centers dans le monde

CEEMEA
“““ o | = Bratislava
a%  w. .. =Bucharest
N 2 ~ . = Budapest
and ’;;f = Cape Town
e R N Y = Casablanca
€r-—~7 N = Istanbul
2t e ".{";.l;,;.f = Johannesburg
g T e y = Kiev
iy f i}ﬂ:ﬁ’/’ . = Ljubljana
U A = Moscow
AMERIQUE DU NORD ; = Prague
= Austin | EUROPE = Warsaw
= Chicago ' “= Amsterdam
= Dallas = Barcelona ASIE
= San Mateo * Dublin = Bangalore
= Toronto o * Ehningen = Ho Chi Minh City
- Waltham ™ AMERIQUE LATINE " Hursley = Kuala Lumpur
= La Gaude = Manila
= Mexico City " Sao Paulo = Milan - Seoul
= Paris = Shanghai
= South Bank = Sydney
= Stockholm " Tokyo
= Tel Aviv
= Zurich

IBM SolutionsConnect 2013 ﬁ solconnect13
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IBM Innovation Center : un support technique, des consultants..

l 800 m? I I 132 ISV accompagnés |
l 6 consultants techniques l l 295 validations techniques l
318 M) R ici
+100 serveurs et logiciels l 3 w!m!:lm& e B A l 902 participants I
80 ateliers techniques l I 330 certifications '
Innovation Center — Noisy le Grand
Education & Enablement Collaboration Go to Market
- Sessions de formation / initiation - Evénements “Connect to Win” - Evénements liés aux lancements
aux technologies d’'IBM - Project managers dédiés de produits
- Certifications aux produits IBM - Séminaires communs IBM et
ISV/IMSP

IBM SolutionsConnect 2013 ﬁ solconnect13
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IDR : son programme de co-marketing

— Mise en place d’'un business plan entre IDR et le partenaire

— Deéveloppement d’'un plan marketing incluant des activités de co-
marketing et/ou sponsoring.

— Aide a la participation des partenaires aux événements |IBM
— Pas d’agence imposée, remboursement sur factures

IBM SolutionsConnect 2013 & solconnect13 & IBM ISV & Startups



L’équipe IDR en France

Caroline Biernat

Anne Carriere
IMT Leader

IMT Ops Support

Christel Beltran
Partner Exec

|

Jean-Pierre Descamps
Partner Exec

Isabelle Gillot ;
Partner Exec i

Jean-Pierre Rataud
Partner Exec

Riad Schoucair
Partner Exec

Nicolas Suchwalko
Partner Exec

IBM SolutionsConnect 2013

Gaelle Balteaux
ISV +Al Marketlng

o

Jean-chnstophe Dichant
dWorks + GEP Marketln

A

Claire Glandard f
IIC Manager ]
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Arnaud Moya
1IC Junior Consultant

|

Alain Airom .
Technology Exec .

Segundo Burga-Campos
Technology Exec

&

Youssra El Harrab
Junior Mrktg & Comms

Samuel Pavin
MRM
l g

Leonard Rania
Technology Exec
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Michel Reyrolle
Technology Exec
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Michel Speranski
Dassault ICC Mgr

Jérome Druais
Dassault Consultant

DB

Patrick Briant
11IC Technical Consultant [leses

Dominique Dambrune
IIC Technical Consultant

|

Sebastien Gautier
1IC Technical Consultant

Francoise Guiganton
IIC Technical Consultant

b=

Vann Lam
1IC Technical Consultant

Christophe Malet
1IC Technical Consultant

& solconnect13

& @IBMIDRFr
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Connectez vous a IDR

Twitter : @IBMIDRFr — G
LinkedIn, Viadeo, Scoopit : IBM IDR France
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www.widoobiz.com
Les chroniques d’experts IBM
Cloud, Mobilité, Big Data...

Made in IBM Labs 2013 - 29 [ = |
s do Sentacs. | janvier 2013 ~ 1BM Forum

Retrouvez-nous sur le blog
www.ilbmgefrance.com

IBM SolutionsConnect 2013 ﬁ solconnect13


http://www.widoobiz.com/

Questions & Réponses

IBM SolutionsConnect 2013 ﬁ solconnect13 ﬁ IBM ISV & Startups



