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IBM Global Financing -

Mit der passenden Software-Finanzierung zum Erfolg

Sprecher:  Jürgen Abele
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Marktlage – Rückblick und Vorausschau

Konjunkturverbesserung

Forderungsausfallrisiko 
bleibt bestehen

Selektives 
Risikomanagement

Keine langfristigen 
finanziellen Verpflichtungen

IT-Finanzierungslösungen 
und 
Liquiditätsbereitstellung 
für Kunden und 
Geschäftspartner

IT-Projektfinanzierung

IT-Wiederverwertung/-
Entsorgung�

�

�

Rückblick
Vorausschau IBM Global Financing

Steigendes Zinsniveau

Starkes 
Wirtschaftswachstum

Steigende IT Investitionen 
durch komplexe IT 
Anforderungen (Cloud, 
Business Analytics)

Verändertes Cash 
Management Verhalten
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Eine Finanzierung stärkt Ihre Value Proposition für den Kunden

• Bei 75% der Kunden beeinflusst die Verfügbarkeit von 
Finanzierungsangeboten die Auswahl des IT-Anbieters1

• Kunden können sich mit Finanzierung umfangreichere IBM Lösungen

anschaffen2

• Die durchschnittliche Software und Services deal size ist 1,2 bis 2 mal 

größer bei finanzierten Transaktionen

• Kunden, die finanzieren, tendieren dazu wieder beim gleichen Anbieter zu
investieren

• Kunden können den Cash flow durch die Anpassung der Kosten an die 

erwarteten Vorteile der Lösung verbessern

Sources: 1. IDC The Future of IT Leasing and Financing -- How Capital Markets Will Continue to Shape IT Strategies, September 2009, 2.IBM MI, IGF Correlation Analyses, December 2010, 

Welche Vorteile bringt eine Finanzierung ?
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Softwarefinanzierung von IGF

0%- Finanzierung für IBM Softwarelizenzen für 12 Monate

• Keine Anzahlung, keine Zinsen, keine weiteren Kosten

• Verfügbar für alle IBM Softwareprodukte

• Für Projekte bis 300.000 Euro 

• So einfach funktioniert’s: Teilen Sie den Kaufpreis durch 12 und Sie erhalten
die monatliche Finanzierungsrate für Ihren Kunden

Finanzierungsspecial: 0% Finanzierung für Lotus Software für 24 od. 36 Monate

• 24 bzw. 36 lineare Zahlraten

• Verfügbar für alle Lotus-Produkte (außer Lotus Live) 

• Für Projekte bis 300.000 Euro 

• So einfach funktioniert’s: 

Teilen Sie einfach den Kaufpreis durch 36 und Sie erhalten die monatliche Rate:

Beispiel: Kaufpreis 36.000 € / 36 Monate Laufzeit = 1.000 € monatliche Rate
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Softwarefinanzierung von IGF

Jährliche Finanzierung für IBM Softwarelizenzen

• 3,99 % Zins, keine Anzahlung, keine weiteren Kosten 

• Verfügbar für alle IBM 3-Jahres Softwareneulizenzen

• Finanzierung mit jährlicher Zahlung

• Für Projekte bis 300.000 Euro 

• So einfach funktioniert’s:

Kaufpreis    mal    Finanzierungsfaktor   ist gleich    Jährliche Rate

100.000,- *                 35 %                        = 35.000,-- EUR *)

*) Näherungswert, Zahlung in Monat 2, 13 und 25 der Vertragslaufzeit
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Einfach und Schnell zum Finanzierungsangebot

• IBM Online-Kalkulations-Tool für 

autorisierte IBM Business Partner – rund um 

die Uhr

• Kalkulieren Sie Verträge bis 300.000 €

• Automatische Bonitätsprüfung und 

Vertragserstellung per Knopfdruck

• Einstieg für autorisierte Business Partner 

über IBM ID, die für RoF freigeschaltet wird.

• Weitere Informationen:
http://www-03.ibm.com/financing/de/bp/rof.html

RoF widget – Finanzierungskalkulator

• Kalkulieren Sie direkt in Partnerworld:
ibm.com/partnerworld/wps/servlet/mem/ContentHandler/igf_com_fin_kalkulator

• Gleiche Funktionen wie RoF

• Zur Kalkulation keine RoF-ID erforderlich

• Zugriff für jeden Business Partner mit IBM-ID

• RoF-ID erst zur Bonitätsprüfung / Vertragserstellung erforderlich
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Wie profitieren Sie von IGF ?

Verbesserung Ihres Cash-flow
• bei einer Endkundenfinanzierung übernimmt IGF
das Forderungsausfallrisiko

• Working Capital Programme von IGF verringern
Ihren Cash-Bedarf 

Ihre „Win-Rate“ steigt
• eine fehlende Finanzierung verhindert 
Projekte

• mit Finanzierung von IGF steigt die
Abschlusswahrscheinlichkeit um 36 % *

Rapid Online Financing 
• Web-Tool für Ihre Software-Finanzierungskalkulation
• in 3 Schritten von der Kalkulation zum Vertrag

• Zugriff: ibm.com/financing/de/bp/rof.html

*Quelle: IBM Market Intelligence Data Analytics “Win More” study of Seibel opportunities
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Wie profitieren Sie von IGF?

Know your IBM 
• IGF Lernmodul „Mit Finanzierung gewinnen“
• Erhalten Sie zusätzliche Prämienpunkte

IGF @ Partnerworld 
• Doppelt punkten mit IGF-Umsätzen
• Zusätzliche Punkte für Ihren PW-
Status für finanzierte Umsätze

IGF BP Award Programm
• 0,5 % Basis-Award oder

• bis zu 3% Provision über RoF 
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Ihre Ansprechpartner bei IBM Global Financing

Besuchen Sie uns auch im

Internet:  ibm.com/financing/de
MTeich@de.ibm.com0170-768 69 49Mirko Teich

Distributonen

PSchiele@de.ibm.com0170- 919 24 69Patric Schiele
Region Süd

Lazic@de.ibm.com0172–732 24 47Tatjana Lazic
Region Mitte & Süd-
West

LNolte@de.ibm.com0175-290 22 03Lutz Nolte
Region West

Joachim.Voget@de.ibm.com0171-334 59 73Joachim Voget
Region Ost

Jens.Adelmund@de.ibm.com
0175-290 22 02

Jens Adelmund
Region Nord

Abele@de.ibm.com0171-222 18 87Jürgen Abele
Leiter IGF GB & 
Channel Sales

E-Mail AdresseTelefonnummerIhre 
Ansprechpartner
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Jürgen Abele
Leiter  IGF GB & Channel Sales

Mobile

Email

0171/222 18 87

abele@de.ibm.com

Thank you !


