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Software Value Plus: IBMs Distributions Modell, IBMs Business Partner sollen durch
Reselling profitieren und ihren Kunden eine hochstmogliche Expertise zur Verflgung
stellen.“High Value“ Partners -> Sie weisen regelmaBig Produktzertifizierungen nach

Software Value Incentive Programm: Sie méchten aktiv IBM Business Opportunities
identifizieren und auch aktiv IBM SW Lizenzen verkaufen. SVI belohnt Sie mit
Incentives bis zu 20% vom Umsatz, unabhangig ob Sie das Fulfilment machen. Sie
werden fir den Wert belohnt, den Sie zu jeder Vertriebsphase beitragen.

Value Advantage Plus Programm: Sie verkaufen Softwarelizenzen kombiniert mit einer
partnerspezifischen technischen oder Service Lésung, die von IBM als solche
genehmigt wurde. Mindestens 30% des Auftragsvolumens missen aus
Dienstleistungen oder aus Produkten des Business Partners bestehen. Bis zu 20%
Marge sind maoglich.

Value Advantage Plus for Government: ebenfalls bis zu 20% Marge mdglich, Nachweis
Uber gemachte Sales Erfahrung mit 6ffentlichen Kunden erforderlich, kein Vertrieb von
Lésungen, nur fur durch den Partner tatsachlich verkaufte IBM SW Lizenzen

© 2011 IBM Corporation
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Das Global Partner Portal ist DAS Customer Relationship Management Tool fir alle IBM Business
Partner und die Nutzung ist Vorausetzung, um an den IBM Channel Programmen teilnehmen zu
kdnnen.

Sie bendtigen die Anwendung zum Anlegen lhrer Projekte, Sie registrieren lhr Verkaufsprojekt durch
GPP bei IBM, beantragen die Programmteilnahme, tatigen das Opportunity Management im
Vertriebszyklus, BP kénnen in GPP verkaufsprojekirelevante Dokumente fur IBM veroéffentlichen und
beantragen die Auszahlung von Programm Incentives oder Programm Rebates

IBM stellt ihren Business Partnern eine Anwendung zur Verfligung, in der Sie lhre IBM Opportunities
hinterlegen und managen kénnen. Sie brauchen daftir nur EIN System. Sie missen Ihr IBM Geschaft
nicht mit eigenen Methoden und Tools verwalten. GPP ist mit dem CRM von IBM kompatibel. In dem
Tool kdnnen BP mit anderen IBM Business Partnern oder mit IBM Sales an einzelnen Opportunities
zusammenarbeiten.

© 2011 IBM Corporation
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IBM Channel
Programm
Registrierung

GPP
Registrierung

Verkaufsprojekt

anlegen/Projekte von Weiterleiten zur

IBM und BP Berechtigung

Welterarbeiten am Projekt,
SchlieBen des Projekts
und Antrag zur
Zahlungsaufforderun

|

Incentive /Rebate
Auszahlung
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Member Level in IBM Partner World anmelden (Member, Advanced, Premium)

IBM Channel Programm auswéahlen (SVI oder VAP)

Zertifizierungsnachweise bringen, Produktgruppen auswahlen, Distributor auswahlen,
Terms und Conditions unterschreiben, Enrollment Form abschicken...

Sie werden dann zum System eingeladen. Uber die_Internetseite www.ibm.de/ Business
Partner gelangen Sie zu IBM Partner World, wo sie sich mit |hrer Partner World ID und
Kennwort einloggen missen

© 2011 IBM Corporation
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IBM Partner World

Klicken Sie in Partner World im Fenster Shortcuts auf den Reiter Beliebte Seiten danach auf

Global Partner Portal:

© RRG LN S =-UA
i’Searchv-

PartnerWorld

| s iom. de

- e | & share - Bh - | Ap Chack - FJ Translate ~ & AutoFill ~ 0 &

Mit der neuen Homepage fiur Mitglieder haben Sie alles unte
Kontrolle. VWeitere Informationen erhalten Sie, wenn Sie die

Starttaste auf dem Fernseher driicken.

=+ Site-Ubersicht anzeigen

= Weitere Informationen zu Benefits und Ressourcen

Shortcuts

Lernen Sie die Site besser kennen, betrachten
Sie beliebte Seiten oder passen Sie sine Reihe
wvon Links an, indem Sie sie in _Eigene Shortcouts®

aufnehmen.

Eigene Shortcuts | Sektionen Beliebte Seiten

Ankindigungen

- Business Partner Ausstellungssticke
- Kundenreferenzen einreichen

= Mitbewerber-Informationen

- Konfiguratoren

- Embleme, Logos und Anleitungen

- Global Solution Directory (GSD)

- Finanzierungsldsungen

- Incentives und Promotions

= IBM Innaowvation Center

= Know Your IBM (K1)

- Online Price Request Application (OPRA)
- IBM Passport Advantage

- Software

lue Incentive (S
- Software Walue Plus

Global Partner Portal GPP

ie neuen Kennzeichnungen
artner

Aktuelles

L Erfahren Sie mehr tUber Markistrategien, IBM
0 Initiativen und Web 2.0 Community Tools.

N

Ein smarter Planet | Communities | Social Media

5 Ubersicht
W IT-Infrastruktur

B Machhaltigkeit
-

nalytics
dotor Mittelstand: Cognos Express

Meuigkeiten und Veranstaltungen

Flir Fliihrungskriafte - Rich Hume
Channel Cpportunitys als Spiegelbild der IBM
Roadmap fur Wachstum bis zum Jahr 2015

*e

MNeuigkeiten | Veranstaltungen

= Alle News

Roadshow: Mit Next Generation Data Center Networking
zZum Erfolg

IBM Mittelstandskompass zum Download (pdf, 204KB)

IBM Tivali live in der Cloud

Busine

Willkommen
— Profil aktualisieren

— Einen Business Partner
suchen

— Eine Lésung suchen

Wir helfen lhnen gerne

Direkthilfe

o Jetzt chatten
0 Kontaktieren Sie uns

Highlights

IBM Business Partner
Locator

Jetzt in & Sprachen:
IBIM Web Content
Syndication

PartnerWorld
Education

i~

& (D) % | ocal intranet
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Gehen Sie auf den Link ,,Global Opportunity Portal: Opportunity Management B2B
M PartnerWorld - Global Partner Portal - Opportunity Management - Microsoft Internet Explorer E]E]ﬁ
Edit View Favorites Tools Help :,'
A =D ) |ﬂ Ig [ ;j }.\" Search “?‘;\\? Favarites @‘3 - u¢ [z=] - _J ﬂ
n-304, ibm. comfpartnerworld fwps fserviet/ContentHandler jgpp_com_st_home [V} Go
@ IBM Business Transformation Homepage @ IBM Global Print @ IBM Standard Software Installer £_°| IT Help Central @ Join World Community Grid Vindows Marketplace
SON Web-To-Page ~ | (EhDrucken | [Zl)Druckvorschau
8'8 wevew . ibm.de [V] J Search ~ 4 j W ‘ = Share ~ 5] o Ap Check ~ E-] Translate - _’ AutoFill - & & wow & ibm & de \ T i SignIn =
(. Europa, Naher O=sten, Afrika [ andern ] [
II:"' Services Produkte Support & Downloads Meine IBM Willkkommen Miss Antje Klugzmann [ IBM Abmeldung ] '
ks

M., BM PartnerWorld > Verkauf =

o o Global Partner Portal

W...

ab... Verkauf Opportunity Management

st Vertricbsressourcen =

? : : Ubkersicht Zugriff Schulungen Hilfe Status und Unterbrechungen Willkommen

ail ... Incentives und Promotions

tu... =+ Profil aktualizieren

Vertriebstools Global Partner Portal - OM wurde fur IBM Business Partner entwickelt, um IBM

im Cpporunity Management und bei Incentive-Forderungen fiir spezielle 1B
unterstitzte Programme zu verpflichten. Global Partner Portal - OM steht allen
Typenvon IBM Business Partnern (Tier 1, Tier 2 und Distributoren Verfligung,
die Geschaftschancen fir IBM Software, Hardware und Services verwalten und

Sales Plays und Kits

Finanzierung

Vertrisbz=chulung — Eine Ldsung suchen

Technik daran mitwirken, deren Abschiuss zu beschleunigen.
M Schulung und Zertifizierung Viir helfen Ihnen gerne
WG... Zusammenarkeit
e Produkte eue Eoabire o uerbeccarta Eoplotionalits
M Losungen Global Partner Portal - Opportu Management B2B =
Serviies D3 Chal Paer P —orr TananeNeEn B2E Add-In fur Microsoft Excel O Jetzt chatten
stellt eine schnelle und einfache Alternative fir die Eingabe und Bearbeitung von — . .
Branchen Geschaftschancen im Global Partner Portal - G mit Hilfe einer Tabelle dar. 0 Kontaktieren Sie uns
SMB-Bereich - ere Einzelheiten und aktuelle Meuigkeiten hierzu finden Sie auf der B2B-Seite
Auftrage und - Vas ist neu? -
Auftragserfallung T §Een
el fas _'_St BEn o X i X ¥ Global Partner Portal
Formulare und it Wirkung zum 22. Movemnber werden einige funktionale Erweiterungen im Global Partner

Vereinbarunaen FPortal - OM voraenommen. um die Flexibilitat und den Komfort bei der Mutzuna der ¥ Global Partner Portal - Flash-
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Zum Global Partner Portal

Um zur Registrierung zu gelangen, klicken Sie auf den Link ,,hier*

IBM PartnerWorld - Global Partner Portal - Opportunity Management - B2B - Microsoft Internet Explorer

l=/Ed

ile Edit View Favorites Tools Help
3 Back - (g J * ,.-,: (nl | g Search |’~ir\\§/ Favorites €‘3 e “:'f %] - | J i 1
dress [&] http 4-304.ibm.com jpartnerwerld fwps fservlet/ContentHandler fgpp_com_stl_b2b_overview [v] B3 =
ks #&] IBM Business Transformation Homepage #] IBM Global Print @] IBM Standard Software Installer 4] IT Help Central @& Join World Community Grid 8 Windows Marketplace
PSOMN Web-To-Page - J Drucken EH) Druckvorschau
roogle | www.ibm.de [v Scarch -« [l - o8- | @ share - B - | ApCheck - 3 Translate - | # AutoFil - P S wew % bm  ® de %~ . Signin -
arit X Europa, Naher Osten, Afrika [ andern ] -~
>
= Partnervorld _
ol Losungen Services Produkte Support & Downloads Meine IBM Willkommen Miss Antje Kiussmann [ IBM Abmeldung ]
Links
CRM... BM PartnerWorld = Verkauf >
IEM PartnerWorld
- et ey
Global Partner Portal

Marketing

W

Glob.
Fast.

Werkauf

“fertriebsressourcen

Mail ... Incentives und Promotions
wirtu. .. Wertrichstools

Cros... Sales Plays und Kits
PTU...

Finanzierung
Wertriebsschulung

Technik

Schulung und Zertifizierung

Zusammenarbeit

Produkte

Losungen
Services
Branchen

SMB-Bereich

Auftrage und
Auftragserfillung

Formulare und
Vereinbarungen

Veranstaltungen

Neuigkeiten

Opportunity Management - B2B

Ubersicht

Das Glabal Partner Fortal - OM B2B bietet den Business Partnern die Méglichkeit, mehrere IBM
Seschaftschancen weitaus effizienter in das Global Partner Portal - O/ einzugeben und zu
aktualisieren. Da fur alle B2B-Cptionen ein Datenaustausch mit lhrem eigenen CRM-System
{sofern verhanden) erfolgt, kann der Aufwand einer erneuten Dateneingabe verringert werden
Alle Optiocnen stehen den Business Partnern kostenfrei zur Verfuguna.

Um B2B nutzen zu kénner
M registrieren. Ei zelheitln zur Registrierung erfahren Sie hier.

tim Global Partner Portal -

Aktuelle Neuigkeiten

Mit Wirkung zum 22. MNovember werden einige funktionale Erweiterungen im Global Partner
FPartal - M B2B vargenommen, um die Benutzerfreundlichkeit der Vorlagen zu erhéhen. Dazu
gehdren:

- Erweiterte Dropdown-Menis fur Felder
- Daten, die mithilfe von MNavigationsschaltflache in neuen Kategorien unterteilt werden
- Zusatzliche Felder, die alle Incentive-Programme unterstitzen.

eitere Einzelheiten hierzu finden Sie im Abschnilt "Was ist neu?” im
IBM Global Partner Portal - Oppartunity Management B2B Add-In fiir I

Es stehen drei B2B-Optionen zur Verflugung:

IBM Global Partner Portal - Opportunity Management B2B Add-In fiir Microsoft Excel
(Einfache Implementierung)

Willkommen

=+ Profil aktualisieren

— Eine Lisung suchen

Wir helfen lhnen gerne

@ Jetzt chatten
0 Kontaktieren Sie uns

Vvas ist neu? -

¥ cicbal Partner Portal

& Global Partner Portal - Flash-
Prasentation

H Prasentation
(Aufzeichnung [v]

s, 2y W ocal intranet
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PartnerWorld - Global Partner Portal - Opportunity Management - Mic|Brasilien - Fortugiesisch (Brasilien) [4\ E][ET'. ]m

T - Bulgarien - Englisch B
Edit View Fawvorites Tools Help Kangada s Frangﬁsisch :,'

3 L] =y 0 ) ‘|Kanada - Englisch
= )} ;
ack <’ |ﬂ @ _lj #— Search | ¢ Favorites '€‘3 “Kaimaninseln - Englisch
Tschad - Franzésisch
|ﬁj https: ffwww-304.ibm.com,partnerworld fwps serviet/ContentHandler (gpp_com_stl_a| chijle - Spanisch [v] Go
ﬂ 1BM Business Transformation Homepage @ 1BM Global Print @ IBM Standard Softs| ©NIN3 'T"'.eremfacn_tes Chinesisch _ hity Grid %3 Windows Marketplace
- — Kolumbien - Spanisch =
IN Web-To-Page - | =) Drucken =) Druckvorschau Kongo, Demokratische Republik - Franzésisch
T Elfenbeinkiiste - Franzdsisch -

fle | wwr.ibm. de ] 2@ search -« 8] - oo~ | Bkroatien - Englisch oFdl =P, e, b, de vl

Home Lésungen

Services

Zypern - Englisch

Tschechische Republik - Tschechische
Tschechische Republik - Englisch
Danemark - Englisch

Dschibuti - Franzdsisch

Dominica - Englisch

pine 1B

Marketing

Verkauf
Wertriebsressourcen
Incentives und Promotions
ertriebstools
Sales Plays und Kitz
Finanzierung
Wertrieb==chulung

Technik

Schulung und Zertifizierung

Zusammenarbeit

Produkte

Losungen

Services

Branchen

SMB-Bereich

Auftridge und
Auftragserfullung

Formulare und
Vereinbarungen

Europa, Naher Osten, Afrika [ andern ]

Wilkemmen Mizs Antje Klussmann [ IBM Abmeldung ]

Ecuador - Spanisch
Agypten - Arabisch
(Ag'ﬂ:ten - Enalisch
Estland - Englisch
cFlnnIand Engllsch

h
_-.ahun Franzdsisch
l_D land - Dieutsch S d erbre ge
i nr||| ch

Grenada Engllscn
Guyana - Englisch
Hongkong - Englisch [~
Algerien - Englisch [~

rtals berechtigt sind, wahlen Sie Ihr Land

Fur pportunity Management (O}, Software Value Incentive (SVI1) und Bid Certification Center
(BCC) wird eine Autorisation bendtigt. Weitere Informationen hierzu finden Sie in den
nachstehenden Registrierungsdetails.

Registrierungsdetails

IBIM Business Partner missen sich zuerst flir die Teilnahme an Gpportunity Management
Software Value Incentive und/oder Bid Cenrtification Center registrieren, bevar sie die
entsprechenden Funktionen des Glohal Partiner Portals nutzen kinnen

Die Teilnahme an &M (ohne 5V oder BCC) erfolat derzeit nur nach Aufforderung.

—+ Fur Opperunity Management (O} registrieren
(nur nach Aufferderung)

- Fur Software Value Incentive (SV1) registrieran

Willkommen

=+ Profil aktualisieren

=+ Eine Lésung suchen

Wir helfen Ihnen gerne

Q Jetzt chatten
0 Kontaktieren Sie uns

VWWas ist neu?.. -

@ Global Partner Portal

& Global Partner Portal Flash

¥




Telefonkonferenzen 2011 — IBM Software Partner Academy

GPP: Startseite und BegriBung

Sie sind angekommen © |

ilobal Partner Portal - Microsoft Internet Explorer

MEX]

fit \View Favorites Tools Help

o _) |ﬂ |Eb| _:] /__‘J Search ‘*Favorites {‘3 » - _J ﬂ g

'lfr

E https ww-304, ibm.com fpartnerworldfgpp/fdefde fstart.swe?SWECmMd =Login &SWEPL =18 _sn=2WORIgZmCGgS90i2hOi, 2mETkS180 2A65HP 7RvMtoLQ_&SWETS=

MEe

IBEM Business Transformation Homepage @ IEM Global Print g‘l IBM Standard Software Installer @ IT Help Central @ Join World Community Grid 5 windows Marketplace
N Web-To-Page ~ Drucken ZH Druckvorschau

g | wewww.ibm.de [V] ﬂSEarEh = ‘ j T +‘ Share = @ = | Ap Check - EJ Translate ~ __"AutnFiII - & & www & bm & de

GOU [ewu This page is in German. Translate it using Google Toolbar? Not in German?
8 The content of this =ecure page will be =ent to Google for translation using a secure connection.

T . Sgnin -

[ Transiste ]

Land/Region [ Nutzungsbedingungen

Mein Profil

Produkte

Services & Losungen Support & Downloads

Site Map | Feedback | Hilfe | Profil | Abmeldung |

SR srnorsuchprooramm [ Personen | Partner | Aktiaten |

Startzeite Siebel eChannel

Willkommen Klussmann, Antje Klussmann, Antje, BP Admin of Dummy BP EMEA!
Heute ist Donnerstag, 20. Januar 2011,

Upcoming automated closing of opportunities

Pleaze note: Automated opportunity close criteria is now different for SWG and STG =mall dealz. Click here for details.
Qn 21 January, an automated program will cloze all epportunities under 310M VWHERE EMHER they hawve been in their current active =ales stage for more than 120 days OR they have not been updated in the last 90 days.

Excluded from thizs automated action are:

» Software Value Incenti SV1) opportuniti
= Bid Certification Center (BCC) opportuni
# Opportunities registered for any Opportunity Registration program in Global Partner Portal — OM

Click here to 2ee complsts detaile and actions vou should taks to avoid having vour opportunities clesed by thiz process.

auch die e
und IBM b

Anzeigen: _ s =) Abfragen: 'v! J ﬂ}ﬁ

s
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Zeitzone im Profil einstellen!

Der Zeitpunkt der Opportunity Ubergabe an IBM ist f(ir die Programme entscheident.
- bei einer Konkurrenzsituation kommt es darauf an, wer zuerst eine Opportunity an das System

Ubergeben hat,
- UND ! eine Opportunity muB mindestens 15 Tage vor GeschaftsabschluB ins System eingetragen

worden sein.

I=ES

rbal Partner Portal - Microsoft Internet Explore
view  Favorites Tools Help

@ =2-2m - U 0

o VECmd =Login&SWEPL = 1&_sn=2WORIgZmCGgS$0i2h0i. 2mETKS IS0 2ASsHP FRvMtoLQ_SSWETS =
o= g‘| IE8M Global Print  #&] IBM Standard Software Installer @] IT Help Central 4] Join World Communi ity Grid B Windows Marketplace
en | EHDruckverschau

[>] 2@ search ~ < 5 - e~ | @ share - B~ | A check - & Transiate - Autoril - P S waw S, bm & de

is page is in German. Translate it using Google Toolbar? Mot in German? He
= content of this secure page will be Sent to Gosgle for fransiation USINg a Secure connection. Learn

Land/Region [Auswshlan]

Home Produkte Services & L& en & D - Mein Profil
_ Site Map | 1< | HilfJII IAbmeldung 1
|—|7|m|
52 ] apfragen: | [~] | Hy

nnnnnn 2 Psa nliches Profil

Unternehmensprofil:
Personliches Profil:

Meno Speichern

Zeitzonenpriferenzen

Benutzerinformationen

: Kiussmann, Antie Aktive Position: SWi BP Admin-EMEA-Tester Antie Kiussmann 2]

IBM In Deutschiand Datenschutz Montakt

%d | ocal intranet
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13

Folgende Hauptpositionen werden vom IBM GPP Administrator fur Sie erstellt:

oder (2 Positionen verfligbar)

konnen alle Verkaufsprojekte flur das gesamte Unternehmen einsehen und zur internen
Verwaltung bearbeiten. Sie kdnnen zudem dem Verkaufsteam eines Verkaufsprojekts
neue Mitglieder hinzufigen oder die Mitglieder andern oder die Zusammenarbeit mit
anderen Partnern im GPP initieren.

oder
(3 Positonen verfligbar)

kann_alle Verkaufsprojekie, die vom IBM CRM-System weitergeleitet wurden oder im
Unternehmen des Business Pariners erstellt wurden einsehen, erstellen, aktualisieren
und bearbeiten. Wenn der OM-Vertriebsmitarbeiter zugleich der
Verkaufsprojekteigentimer ist, kann er zusatzliche Ressourcen in der Organisation des
Business Partners oder in anderen Organisationen, mit denen bereits eine
Zusammenarbeit besteht, hinzuftgen.

© 2011 IBM Corporation
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Weitere Positionen, die der BP_Administrator (s.0.) erstellen kann:

. Die Business Partner-Vertriebsmanager konnen die Verkaufsprojekte
far ihr Verkaufsteam Uber die Ansicht ,Mein Team - Verkaufsprojekte“ anzeigen und
bearbeiten. Somit hat der Vertriebsmanager die Moéglichkeit, seine Vertriebsmitarbeiter
beim Verwalten des Verkaufsprojekistatus zu unterstitzen.

. Der Business Partner-Vertriebsmanager am
Firmenhauptsitz kann alle Verkaufsprojekte fir das gesamte Unternehmen anzeigen.
Somit kdnnen sie das Verkaufsteam dabei unterstitzen, den Status fur alle Verkaufsprojekie
des gesamten Unternehmens zu verwalten

14 © 2011 IBM Corporation



Telefonkonferenzen 2011 — IBM Software Partner Academy

BP Admin Guide

= Alle Informationen wie ein Benutzer erstellt und geandert wird, sind im BP_ Admin Guide
aufgefuhrt.

= http://sc4.ihost.com/gpp/2 0/prod/olh/deu/bp/business partner administration/business part
ner_administration.htm (Buisiness Partner Admin Guide)

Alle Infos Uber mogliche GPP Benutzerrollen sind hier auch nochmals beschrieben:

= http://sc4.ihost.com/gpp/2 0/prod/olh/deu/bp/business partner administration/gpp job role
s.htm

15 © 2011 IBM Corporation
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16

Um die Teilnahmeberechtigung far Ihr Verkaufsprojekt zu bekommen, missen folgende
Punkte in GPP eingetragen sein:

Firmenname des Kunden
Kurze Projektbeschreibung
Produktgruppe
Vertriebsphase
Entscheidungsdatum
Umsatz

Vollstandig ausgefulltes B.A.N.T. Formular als Anhang
Warscheinlichkeit, daB das Projekt gewonnen wird

Verkaufsprojektwahrung (Euro)

© 2011 IBM Corporation
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Verkaufsprojekt erstellen
Von der Startseite aus gehen Sie auf den Reiter Verkaufsprojekte
|@ IBM Global Partner Portal - Microsoft Internet Explorer L.__]LE_T‘_]
File Edit View Favorites Tools Help A
e Back - \_) |ﬂ ) Search ‘?‘:‘\? Favorites e} ! _J ﬂ 9
: Address @1 https: 'defdefstart. swe? SWECMd=Login&SWEPL=18&_sn=2WORIgZmCGg550i2hOi. 2ZmETkSIZ02A6sHP TRvMtoLQ_&SWETS=
ks @ IBM Business Trg lobal Print @ IBM Standard Software Installer @ IT Help Central @ Join World Community Grid 83 Windows Marketplace
Search ~ <i' j g ‘ a0 | Share ~ @ = i Ap Check ~ ﬁ.] Translate - _’ AutoFill ~ &~ & 8 ibm & de ‘\ ~ @ SignIn *

le~ This page is in German.
The content of this secure pags

anslate it using Google Toolbar? Netin German? Help us improve x

be =ent to Google for translation using a secure connection. Learn more

Land/Region [Ausvahlen] Nutzungsbedingungen

Mein Profil

Support & Downloads

@

CRM...

site Map | Feedback | Hilfe | Profil I Abmeldung I

& ww...
@ [ Firmen | Personen | Partner | Awiiaten |
& Fast... Abfragen: |
& Mail ... ~
féj*'irm--- Willkommen Klussmann, Antje Klussmann, Antje, BP Admin of Dummy BP EMEA!
@Cros... Heute ist Donnerstag, 20. Januar 2011.
@PT e Upcoming automated closing of opportunities
&]http...
@Closi... Pleaze note: Automated opportunity close criteria i=s now different for SWG and STG =mall deal=. Click here for details.
&) soft...
@TAM 0On 21 January, an automated program will close all opportunities under £10M WHERE EMHER they have been in their current active zales stage for more than 120 days OR they have not been updated in the last 30 days
@swe... Excluded from this automated action are: 1
@Neu... = Software Value Incentiv W) opportunities
@IBM = Bid Certification Center (BCC) cpportunities
= Oppertunities registered for any Opportunity Registration program in Global Partner Portal — OM
Click here to 2ee complete detailz and actions you =hould take to avoid having your opportunities closed by thiz process
b lhres
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Auf dem Reiter Verkaufsprojekte wird zunachst die Liste der Verkaufsprojekte, wo Sie im Vertriebsteam eingetragen sind,
angezeigt.
Klicken Sie den Neu Knopf an, um ein neues Projekt anzulegen.

Land f Region [Auswdhlen] Nutzungsbedingungen

Services & Lisungen pport & Downloads Mein Profil

I A site Map | Feedhack | Hitfe | profil | Abmeldung |
| Startseite | Partne/ iichprogramm [[EEETES Firmen | Personen | Partner | Akiivitaten |
4 &3

Anzeigen: | Meine Velllufzprojekte

Abfragen: |* Current Opportunities

Verkaufeprojekt:
= e
Verkaufsprcuekte Kenil ~ m | Loschen || Speichern || Abfrage | | Einreichen an Sales Connections || Finanzierung bei IBM Global Financing anfragen | 1-13wvon13
|
- : . Ist Arbeiten BCC- = . SVI-
Verkaufsprojektnr. Firma Umsatz Vertriebsphasze TR in GPP Produkt D TmE Entscheidungsdatum - Vertriebsmethode e e nia s
> [ 1JF-1INZUPX = 0,00E e | Offen 09.01.2011 BP OPPTY TYPE Entwurf
: ldentified/\Validating S
> |1JF-1ES3DCZ 0,00E i3 Offen 11.11.2010 BP OPPTY TY¥PE Entwurf
R G ; Validated/Qualifying = ik ; .
> |1JF-1D 30.000,00 £ 07-Won/implementing Qffen 25.10.2010 BP OPPTY TYPE Entwurf

I —— Fero Einanee 11500000 04- S o
» |1JF-1AFSEHW Benz Finance € Validated/Qualifying QOffen 12.08.2010 BP OPPTY TYPE Entwurf

- e e B 11.000,00 04-

F-17FURR Daimler AG R Offen 29.07.2010 BP OPFTY TYPE Entwurf
g 03
EAE ] I = 2 ™ Ty
> | 1JF-16TXH L Offen 20.07.2010 BP OPFTY TYPE Entwurf
> 1JF-1 Y™ 9 000,00 kr 11-Lost Offen 12.07.2010 BP OPFTY TYPE Entwurf
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Pflichtfelder: 1. Firmenname des Kunden, 2. Kurze Projektbeschreibung, 3. Detaillierte

Umsatzdaten 4. Vertriebsphase bitte manuell ausfiillen (hier rot markiert), damit Sie das Projekt speichern
kénnen

Entscheidungsdatum, Umsatz, Warscheinlichkeit, Verkaufsprojektwahrung, Quelle fir Verkaufsprojekt bitte anpassen
und wahrend des Vertriebszyklus aktualisieren (hier blau markiert)

Land/Region [Auswdhlen] Nutzungsbedingungen

Home Produkte Services & Lésungen Support & Downloads Mein Profil
_ Site Map | Feedback | Hilfe | Profil | Abmeldung |
[ Startsete | Partnersuchprooramm |NEZERETEITEY) Firmen | Personen | Partner | Aktwitaton.

Anzeigen: | Meine Verkaufsprojekte w _ﬁ ngj Abfragen: | * Current Qpportunities
Verkaufzprojekt:

Verkaufsprojekte

Meni M | Speichern || Abbrechen |

*Verkaufsprojektnr.: 1JF-1INRZJ3 Organisation: Dummy BP EMEA 3] I *Umsatz:|0,00 € |

Firma:| Musz Banutzt werden % *Vertricbsphase: | Muss Benutzt werden  |w

*Entscheidungsdatum: |23.08.2010 =]
Detaillierte Umsatzdaten: ]
=0 ER .- cid W +

UsSD-Umsatz: 0,00 5

I *Wahrzcheinlichkeit % 0% I
Verkaufsprojektwihrung: | EUR

Alt. Sprache - Hame:

Leomao:

*Beschreibung: Fr= Verkauf v VO Verkaursiean. -
SVI-Gesamtsstatus: Entwurf Verlustgrund:
—— Ist eingeschrinkt: |:| *Codes f. Quelle Verk.-Projekt/Co-Marketing: [+]
Alt. Sprache - Nachname: Arbeiten in GPP: [ ] uciD:
Alt. Sprache - Vorname: SVI-Verlingerungsanforderung: No Verkaufsprojekt |SA:
Klassifizierungs-10: Validierungsstatus: *GPP-Verkaufsprojekt - Status akzeptieren: Angenommen

Klassifikationbeschreibung: ITAR-Beurteilung: ]

Angefragte Finanzierung von IBM Global Financing: ITAR-Kompatibilitdt:
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Verkaufsprojekt erstellen

1. Firmenname des Kunden:
Klicken Sie auf das Feldsteuerelement-Symbol neben Firma. (1)
Das Applet Firma auswahlen wird angezeigt. (2)

Es enthalt eine Liste von Firmen, die bereits mit Ihrem Betrieb verbunden sind.

Blattern Sie in der Liste, finden Sie die Firma, markieren Sie sie und klicken Sie auf OK. (3)

Land/Region [Auswihlen] Mutzungsbedingungen

Site Map | Feedback | Hilfe | Profil | Abmeldung |

Verkaufsprojekte | Firmen
v| 4 &3

Abfragen: * Current Opportunities

erkaufsprojekte

eni [~ Speichern || Abbrechen
|| [so Il Bl 1 -10voni0+ 3
wy 2 : Lokaler 2 1BM =
‘erkaufsprojektnr.: 1JF-1INRZ13 Firma Adresse Stadt Bundesland Postleitzahl Land Telefon Hatakana
Datensatz Kundennr.
1 IFirma:f Muss Benutzt werdan ABC News 3 ngen

> v Intercontinental 810396 e LONDON WG 9PE Grolbritannien +4402082225000

Alt. Sprache - Name: Eic Street

Hammerzmith
Katakana: ACCOUNT for TEST )
_ — > ' ACG ADDRESS Segrate (4] 20090 ltalien
*Beschreibung: |~ :
= 42 Catherine » -
> " Ann Summers Drive GALSTON KA 8BS Grofbritannien +44015538216594
T Anne's Test
Person: : > o account for teststrest  test city 12345 Martinique +4£4099483733
Alt. Sprache - Nachname:: Accounts Tab
Alt. Sprache - Vorname: | Abbrechen
Klassifizierungs-1D: h

Klassifikationbeschreibung: ITAR-Beurteilung: [+]

wefragte Finanzierung von IBM Global Financing: ITAR-Kompatibilitat:
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1. Firmenname des Kunden

Finden Sie die Firma nicht, klicken Sie auf Abfrage um den Kunden in der IBM-Datenbank zu finden.

Land/Region [Auswihlen] Nutzungsbedingungen

Home Produkte Services & Lisungen Support & Downloads Mein Profil

Site Map | Feedback | Hilfe | Profil | Abmeldung |

|
Sartsee | parversuchprorar [REZERETEEAEY rimen | Persanen | Parner | Acttaten

Anzeigen: Meine Verkaufzprojekte v 4 & Abfragen: | * Current Opportunities v J ﬂ'[]
Verkaufzprojekt:
Verkaufsprojekte : i ;
Proj irma auswahlen - Microsoft Internet Explorer
Mend A Speichern || Abbrechen —_—
| B || Abfrage . 1-10von 10+ n
* : ] Lokaler : 1BM ;
Verkaufsprojektnr.: 1JF-1INRZJ3 Firma Adresze  Stadt Bundesland Postleitzahl Land Telefon Katakana
Datensatz Kundennr.,
*Firma:| ¥ erden ABC News Bngen

> v nercontinental 810336 -2 | oypy V6 9PE GroRbritannien +4402082225000

Alt. Sprache - Hame: T Street

Hammerzrmith
Katakana: ACCOUNT for TEST .
4 v ACG ADDRESS Segrate Al 20080 ttalien
*Beschreibung: T
> ¥ AnnSummers Driv: € GALSTON KA48BS  GroBbritannien +4401563821694
i Anne's Test
Person: ] » +  account for teststreet  test city 12345 Martinique ~ +44099483733
T
Alt. Sprache - Nachname: Accounts Tab
Alt. Sprache - Vorname: Abbrechen
Il o i i et am i M. b
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1. Firmenname des Kunden

Geben Sie den Firmennamen ein.Verfeinern Sie lhre Suche mit Angaben zu PLZ und Stadt.
Klicken Sie auf Ausfiihren, um das Ergebnis anzuzeigen

Land/Region [Auswahlen] Mutzungsbedingungen

Home Produkte Services & Lisungen Support & Downloads Mein Profil

N Site Map | Feedback | Hilfe | Profil | Abmeldung |

[Statste | Parnersuchrogromn RNy Frmen | Personen | Partner | Aviaten |

Anzeigen: | Meine Verkaufzprojekte b :d 3’1}]
Verkaufsprojekt: <} Firma auswahlen - Microsoft Internet Explorer
Verkaufsprojekte

StandardméfRig wird bei Datenfeldsuchen unter Beachtung der Grol-/Kleinechreibung nach einer exakten Entzprechung in der Datenbank gesucht. Um
Menii o Ercicherry] [P ADDIeen eine Suche nach einer teilweizen Entzprechung durchzufihren, verwenden Sie alz Platzhalterzeichen den Stern
| g ” | Klicken Sie hier, um auf die Onlinehilfe zuzugreifen und dort weitere Suchtippz zu erhalten.

*Verkaufsprojektnr.: 1JF-1INRZJ3 I Firma: | ~like abc* I
*Firma:| Muss Benutzt werden Alternativname:
Alt. Sprache - Hame: Katakana:
Katakana: IBM Kundennr.:

*Beschreibung:| 7=t Land: Deutschland

Adresse:

Person: [ Stadt:

Alt. Sprache - Nachname: Postleitzahl:
Alt. Sprache - Vorname: Bundesland:

Klassifizierungs-10: |
Klassifikationbeschreibung: [ Land I| Ausfithren |I Abbrechen |
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Exkurs |: Suchen / Abfragen in GPP

— Benutzen Sie den Suchalgorithmus “~like” (“Tilde like” /ALTGR und *Taste) so:
~like (Leerzeichen) *Firma*

— Stern (*) steht Ihnen als Platzhalter zur Verfligung, und erlaubt lhnen alle Firmen/Namen,
die mit abc anfangen, zu suchen. Zum Beispiel abc* oder abc in der Mitte haben, *abc*

— Sie mussen mindestens zwei 2 Zeichen des gesuchten Namens angeben.

23 © 2011 IBM Corporation
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1. Firmenname des Kunden

Die Abfrageergebnisse werden im Applet Firma auswahlen angezeigt.
Wahlen Sie |hre Firma aus und klicken Sie OK. Firmen mit Buchstaben in der Kundennummer sind IBM
Partner!

Land/Region [Auswihlen] Nutzungsbedingungen

Home Produkte Services & Lésungen Support & Downloads Mein Profil

Site Map I Feedback I Hilfe I Profil I Abmeldung I

Anzeigen: | Veine Verkautzprojekte w _;d @ Abfragen: |* Current Opportunities w J ﬂ'ﬁ
Werkaufsprojekt:

Verkaufsprojekte

Meni M | Speichern ||Abbr&ch&n |

A Firma auswihlen - Microsoft Internet Explorer

*Verkaufsprojektnr.: 1JF-1INSNUO Abfrags Abfrageergebnisze

Lokaler : IBM :
*Firma: TR Firma PR Adresse Stadt Bundesland Postleitzahl Land Telefon Fax
ARC INTEBNATIONA
Alt, Sprache - Name: E?r-]glpfgnn I Neug
> Sttt neoipn 023326 Mainzer  Frankfurt 80311 Deutzchland 065714030 6571403240
Katakana: ZWEIGNIEDERLASSUNG 24 72

FRANKFURT AL LA

" I = i lm
> v B Erﬂ“"ﬂg‘echlehert Karisruhe 76187 Deutschiand 0721950610 7219506130

GmbH & Co. KG

*Beschreibung:

10
Person: j+]
Alt. Sprache - Hachname:
£ b
Alt. Sprache - Vorname: Svl-verangerangsantoraerang. ne VETRALTS T O]CRE [3A

Ll i o m mamt vam mn M L P Y HOT Ul ma ifmammmim b Cdmbrrm mlommmdd m e B i i e
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1. Firmenname des Kunden

Erstellen Sie einen neuen Eintrag, wenn Sie die Firma nicht finden.

Klicken Sie auf Neu und geben Sie die Firmendaten an. Verwenden Sie nur den rechtsglltigen Namen

Eine Maske wird angezeigt. Fullen Sie die Pflichtfelder aus, die mit (*) markiert sind.

Speichern Sie den Firmendatensatz.

Der Kunde wird in der Firmenliste angezeigt, und kann jetzt ausgewahlt werden.

Home Produkte Services & Lisungen Support & Downloads Mein Profil

Land fRegion [Auswshlen] Mutzungsbedingungen

site Map | Feedback | Hilfe | Profil | Abmeldung |

m Partnersuchprogranun Verkaufsprojektel Firmen rsonen v m
= @

Anzeigen; | I -=|n5‘ Er}ﬁufzprc;=l‘t=

Werkaufzprojekt:

Verkaufspreojekte

2l Firma auswihlen -

Meni e Speichern || Abbrechen

3 Firma auswihlen - Microsc

*WVerkaufsprojektnr.: 1JF-1INSNUD

*Firma: Firma

ABC INTERMNATI

Alt. Sprache - Hame:

BANK PLC,

> ' Z"-'EIGHII;DER . IBM Kundennr.:
Hatakana: il ==
FRANKFURT Al s
.3 i .
IERRIE DOTE: ABCR Dr. Braun

GmbH & Co. KG *Adresse:
* Stadt:

Person: [=v]

Alt. Sprache - Hachname:
<

Alt. Sprache - Vorname: Swl-verla

Klassifizierungs-ID:

IEp&ich&rn || Abbrechen |
| |

Klassifikationbeschreibung:

Microsoft Internet Explo...

Alternativname:

Katakana:

Postleitzahl:

Bundesland:

*Firma:

Abfragen: |* Current Opportunities - J ﬂ'ﬁ

EN=E

Telefon Fax

chland 0659714030 6971403240

chland 0721850610 7215508130

>

W VeTkdUTsProjekT TaAL

- Status akzeptieren: Angsnommen

ITAR-Beurteilung: [=v]

Angefragte Finanzierung von IBM Globkal Financing:

ITAR-Kompatibilitdt:
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2. Projektbeschreibung

Geben Sie eine kurze Beschreibung von Ihrem Verkaufsprojekt im Feld Beschreibung an.

Land/Region [Auswahlen]

Nutzungsbedingungen

Home Produkte Services & Losungen

Support & Downloads

Mein Profil

Site Map | Feedback | Hilfe | Profil | Abmeldung |

v 4 &

Anzeigen: | Meine Verkaufeprojekts

WVerkaufzprojekt:

Verkaufsprojekte
Mend o | Speichern ||Abbr5ch5n
| *Verkaufsprojektnr.: 1JF-1M3NUD I
s —— - - - - - - . . ..
*Firma:| ABC

Alt. Sprache - Hame:

Katakana:

Organisation:
*Vertriebsphase:
*Entscheidungsdatum:

Detaillierte Umsatzdaten:

*Beschreibung: Retai Stors Solution

BR-Verkaufsprojektnr. - Verantwortlicher:

Abfragen: |* Current Opportunities

Dummy BP EMEA[:]

(11-Noticing
03-Identified/Validating |
04-Validated/Qualifying
07-\Won/Implementing
11-Lost

5VI-Gesamtsstatus: Entwurf

Person: |+]

Alt. Sprache - Hachname:

Ist eingeschrankt:

Arbeiten in GPP:

[
[l

O
v| | 0

*Umsatz: 0,00 kr

USD-Umsatz: 0,00 &

wahrscheinlichkelt % /o
= *Wahrscheinlichkeit %:| 0%

"Verkaufsprojektwahrung:| 3K
*Verkaufsteam: [+]
Verlustgrund:
*Codes f. Quelle Verk.-Projekt/Co-Marketing: [+

UCID:
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3. Detaillierte Umsatzdaten

Hier muB3 die Produktgruppe eingetragen werden, fiir welche Sie Incentive oder Rebate Gelder erhalten

mochten. Gehen Sie auf das Feldsteuerelement hinter Detaillierte Umsatzdaten.

Land{Region [Auswahlen] Mutzungsbedingungen

Home Produkte Services & Lésungen Support & Downloads Mein Profil

E——

Anzeigen: | Meine Verkaufzprojekte W ﬂ ﬁ
Verkaufzprojekt:

site Map | Feedback | Hilfe | Profil | Abmeldung |

Abfragen: | * Current Opportunities

Verkaufsprojekte
Meni ¥ | [ speichern | | Abbrechen |
"Verkaufsprojektnr.: 1JF-1INRZJ3 Organisation: Dummy BP EMEA 3] *Umsatz:| 0,00 €
*Firma:| Muss Senutzt wendzn %] *Vertriebsphase:|uss Banutzt werden a4 USD-Umsatz: 0,00
Alt. Sprache - Hame: *Entscheidungsdatum;: 23.08.2010 ==t *Wahrscheinlichkeit % 0%

Katakana: Detaillierte Umsat *Verkaufsprojektwahrung: EUR
*Beschreibung: N mMuss BP-Verkaufsprojektnr. - Verantwortlicher: *Verkaufsteam: [+
SVI-Gesamtsstatus: Entwurf Verlustgrund:
Person: jiv] Ist eingeschrinkt: [ | *Codes f. Quelle Verk.-Projekt/Co-Marketing: [:+]
Alt. Sprache - Nachname: Arbeiten in GPP: [ ucio:
Alt. Sprache - Vorname: EVI-Verlangerungsanforderung: No Verkaufsprojekt [5A:

Klagsifizierunas-1D: Validierungsstatus: *GPP-Verkaufsprojekt - Status akzeptieren: Angenommen
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Verkaufsprojekt erstellen

3. Detaillierte Umsatzdaten

Es 6ffnet sich die Maske Umsatze, klicken Sie auf den Neu Knopf.

[ tatsee | Prtnersuctproorarm [NETEREEREY) imen | ersonen | Pariner | Aktviaten | Benitzerprot

An:eigen;|r.1&ine‘-.-‘erkaufsprnjsme v| |:d
Verkaufzprojekt:

Verkaufsprojekte

| il V| | Speichern || Abbrechen |

*Verkaufsprojektnr.: 1JF-EFILT

*Firma:

Organisation: Dummy BP EMEA|:]

Coca Cola

% *Vertriebs

Alt. Sprache - Name: Coca Cola

phase:

]

*Entscheidungsdatum:| 23.02 2008

Abfrag

£

‘A Umsitze - Microsoft Internet Explorer

*Rechnungsdatum $ *T_w:-% Markenfamilie .. Marke
{Brand Family) "

Markenfamilie
~~ (Brand Family] Markenzertifizierung *Gew. .- *
- BWI- realisiert Wahrsch, =~
Beteiligung

iy SR E
Menge — Preis — *Umsatz,; *Verkaufsprojekiw

B(=1E3

[
T

Klassifikationbeschreibung:
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Verkaufsprojekt erstellen

3. Detaillierte Umsatzdaten

Bitte flllen Sie alle mit einem Stern gekennzeichneten Felder aus, indem Sie auf das Feldsteuerelement
hinter dem jeweiligen Fenster klicken. Wahlen Sie erst den Typ und die Markenfamilie. Zum Hinzufligen der
Umsatze wahlen sie dann die Menge und geben Sie den Einzelpreis ein. Das System wird automatisch den
Gesamtpreis im Feld Umsatz eintragen. Klicken Sie abschlieBend auf Speichern, um die Eingaben zu
ubernehmen.

Hinweis: In diesem Fenster wird noch nicht Gberprift, ob die Zertifikate fur diese Markenfamilie vorhanden
sind. Deshalb wird hier immer ein “N” angezeigt.

Horme Produlte

Saerwvices B isromoaon

Startseite Partmersuc ipnogranmam *Rechnungsdaturms: |23.D-‘-.2l:|l:|§ |g
i = | Meine Werkaufsprojekts
Anzeigen: | proy Ty |Eoﬂ'-.'.-'ﬂr5 |.';’I

“erkaufsprojskt:

™ markenfamilie (Brand Family): |50ﬂ'~'-'i3r52 Lotus HD‘tEE-'DDl.';’I

VWerkaufsprojekte
Marke: Lotus

| Mend vl

H FMMarkenfamilie (Bramnd Family) - SWI-Beteiligung:
Flarkenzertifizierung realisiert:
Twrerka
T Gew. Vahrsoch.:
TpAaenge: |EDD ||'E!=|
Al Sp Preis: [TS.00 = |=2
*Umsatz: [27.500,00 = |=a

TwWerkaufsprojektewihrung: EUR

I Speichern ]l S bbrechen |

Flowe-Code: | vl

Flattform: | R |

Alt. Sprachss

Alt. Sprac
Hlas =i
Klassifikationks

Angefragte Finanziserung worn IBR Glo
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Verkaufsprojekt erstellen

3. Detaillierte Umsatzdaten

Vor dem Feld Markenfamilie ist ein kleines Zeichen fiir eine pdf-Datei. Wenn Sie auf
dieses Zeichen klicken 6ffnet sich das pdf-Dokument mit den Artikeln und Artikellnummern.
Sehen Sie in der pdf. Datei nach, zu welcher Produktgruppe bzw. Markenfamilie lhre
Produkte gehoren.

Starisadte | Partinersuchprogramm *H-ll:h‘lll‘lﬂldlﬂ-lﬂﬂ .EE 04 2008 ﬂ
m Hars VE[LEUTI.‘.'II'EIIEH‘E

*Typ: Sofwars o
Verkaufsprojest l _
. arkentamilie (Brand Family): Software: Lotus Netes Do o
Verkaufsprojekte E ' m::- e
Kanis W

30 © 2011 IBM Corporation
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Verkaufsprojekt erstellen

3. Detaillierte Umsatzdaten

Suchen Sie nach Klicken auf das Feldsteuerelement hinter Markenfamilie die richtige Produktfamilie,
markieren Sie sie auf der Maske Markenfamilie auswahlen und driicken den OK Knopf.

Startsasite Fa I'[fn'.:'FE-iLHI:hD-l'IZﬂ:II'-EI mam i““mmg-mm: 29 [ 2005

ﬁmm | Mene VerkautspropEkts

"Tym: | Sofwars
Werkaufsaropess L

=
|
B rmarkentamilie (Brand Family): Software: Lotus 'Jmeu-t:E

Verkaufsprojekte
FMarke: Lolus
LEF o T R =
&1 Markenfamilie (Brand Family) auswahlen (Stufe 20) - Microsoft Internet Explorer L._]w
GOUS[Q" This page is i.n German. Tlranslate it using Google_ToolIbar? Not in Germar]? Help us improve ’ Translate ] [Turn off Garman translation] »
The content of thiz secure page will be 2ent to Google for translation uzing a secure connection. Learn more

Abfrage Suchen . ENTOEON T T |-ike *Softwars: Rational® | Ausfihren Bl 1-10von 10+ [

Produktname = Produktebene %

- _
> Software: Rational Analyziz, Degign & Construction 20 Y
> Seftware: Rational Apex 20 i g
> Software: Rational Automated Software Quality 20 b
> Softwars: Rational Autemated Softwars Quality - Open 20 Y
> Software: Rational Compilers - Open 20 A
> Software: Rational Host Integration 20 8
> Software: Rational Host Tools 20 Y
> Software: Ratienal Process & Portfolic Management 20 4 1
> Spftware: Ratienal Services / Training 20 Y
> Software: Ratienal Software Configuration Mgmt 20 Y

[ Léschenl[ OK | W Abbrechen .
tion
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Jetzt wird auch angezeigt, ob die Zertifikate far

VerkanSprOJekt erstellen diese Markenfamilie vorhanden sind.

3. Detaillierte Umsatzdaten

2 Umsitze - Microsoft Internet Explorer E”E |X|

Neu § Lischen § Speichern § Abfrage

@ Markenfamilie
* B e . . (Brand Family) Markenzertifizierungl*Gew. .. , Py v * N
Rechnungsdatum v T:,r;:-v Earlﬁenfamme (Brand % I.Iarl-:ev 5L realisiert Wahrsch. !.I-engev Preis = Ums.ilt?_v
o Beteiligung
> 23062009 | software | |software: Lotus NotesDol:d Lotus Y SANED gl 7z 00¢ 1 (37500.00¢

Klicken Sie auf <Schliessen>
um die Eingaben zu speichern.

32 © 2011 IBM Corporation



Telefonkonferenzen 2011 — IBM Software Partner Academy

3. Detaillierte Umsatzdaten

Die Umséatze flr dieses Verkaufsprojekt werden nun im Fenster Verkaufsprojekte angezeigt. Nun
mussen Sie das Feld Umsatz manuell aktualisieren. Nutzen Sie dazu wie gewohnt das Feldsteuerelement
hinter dem Feld und machen die Eintrage im Applet.

Organisation: Dumnmy BP EMEA |5+ *Um=atz:|0.00 £ [+
"Wertriebsphase: bl USD-Umsatz: 27.500,00 2
*Entscheidungsdatum: | 22.024 2009 =H "Wahrscheinlichkeit %a:| 0% b
Detaillierte Umsatzdatenl 37.500,00 €[+ "Werkaufzsprojektewdhrung: |[EUR [+
rojekinr. - Werantewortlicher: *yerkaufsteam: E2T0000XCTR]
SWl-Gesamtsstatus: Entwwurf Yerlustgrund:
I=t eingeschrankt: |:| *Codes f. Quelle Verk.-Projekt/Co-Marketing: =]
Arbeiten in GPP: [ uCim: [+
Verlangerungsanforderung: Mo Yerkaufsprojekt | 54A:
Validierungsstatus: TGPP-Verkaufsprojekt - Status akzeptieren: Angsnommsn

ITAR-Beurteilung: |=+]

ITAR-Kom patilrilitat:
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4. Vertriebsphasen
Wahlen Sie eine Vertriebsphase aus und bestimmen Sie die Warscheinlichkeit, mit der das Projekt

gewonnen wird.

Landf Region [Auswshlen] Nutzungsbedingungen

Home Produkte Services & Losungen Support & Downloads Mein Profil

[ site Map | Feedback | Hilfe | profil | Abmeldung |
e I e e verkaufsprojekte |

Anzeigen: | Meine Verkaufzprojekis v _;_d ij Abfragen: |* Current Opportunities

erkaufzprojekt:

Verkaufsprojekte
Wend ~ || [ Speichern | [ Abbrechen |
*Verkaufsprojektnr.: 1JF-1INSNUD Organisation: Dummy BF EMEA =] *Umsatz:| 0,00 kr
*Firma:| &BC % | *Vertriebsphase: USD-Umsatz: 0,00 &
Alt. Sprache - Hame: ntscheidungsdatum: 01-Neticing *Wahrscheinlichkeit %) 0%
Hatakana: Defaillierte Umsatzdaten: - *Werkaufsprojektwahrung: | SEK
*Beschreibung: |Retail Store Solution BP-Verkaufsprojekfir. - Verantwortlicher: ?I-_Lcc;rtz.-'lmplsmsr:ting *Verkaufsteam: [»v]
H i Verlustgrund:
Person: || Ist eingeschrinkt: [ *Codes f. Quelle Verk.-Projekt/Co-Marketing: =]
Alt. Sprache - Nachname: Arbeiten in GPP: [ ] UcCiD:
Alt. Sprache - Vorname: SVI-Verlangerungsanforderung: MNe Verkaufsprojekt |SA:
Klassifizierungs-10: Validierungsstatus: *GPP-Verkaufsprojekt - Status akzeptieren: Angenommen
Klassifikationbeschreibung: ITAR-Beurteilung: ]

Angefragte Finanzierung von 1BM Global Financing: ITAR-Kompatibilitdt:
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Global Partner Portal hat 5 Vertriebsphasen

Vertriebsphase 01: Noticing /Erkennen

Vertriebsphase 03: Identifiziert und
Validierungsphase

Vertriebsphase 04: validierte Qualifizierung, erst
wahlen, wenn alle Umsatzdaten bekannt sind

| Die Vertriebsphase 04 ist die mindest
erforderliche Vertriebsphase, um die
Programmteilnahmeberechtigung zu beantragen!

Vertriebsphase 07: Projekt gewonnen und
Implementierungsphase

Vertriebsphase 11: Projekt verloren

Vertrieb Kundensituation (Beispiel) Eingabe im Feld
sphase Wahrscheinlichkeit %:
Vertriebs | Kunde zieht Lésungen aus 25%
phase 4 verschiedenen Quellen in
Betracht. Es besteht eine
gewisse Unsicherheit.
Vertriebs | Der Kunde neigt zur IBM- 50%
phase 4 | Losung.
Vertriebs | Der Kunde bevorzugt eine 75%
phase 4 IBM-L&sung.
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Klicken Sie auf Speichern.
Eine Warnmeldung wird angezeigt, die Informationen Uber den Austausch von Daten mit IBM enthalt.
3a. Falls Sie eine Einschrankung auswéahlen méchten, klicken Sie auf Cancel.
3b. Falls Sie keine Einschrankungen auswahlen mdchten, klicken Sie auf OK. Einschrankungen kénnen
Sie nach dem Speichern eines Verkaufsprojekts nicht nachholen.

Land/Region [Auswahlen] Nutzungsbedingungen

Home Produkte Services & Losungen Support & Downloads Mein Profil

[ site Map | Feedback | Hilfe | profil | Abmeldung |
e e el Verkaufsproigite :mmw

Anzeigen: | Msine Verkaufsprojekte 2 W _;d é]gj Abfragen: 'Currentﬂppcrtun'rtiea

“erkaufzprojekt:

Verkaufsprojekte Microsoft Internet Explorer

——
Meni 1 LSpsichern | [ Abbrecher ‘)/
-
YWenn Sie machten, dass es nicht fir IBM sichtbar ist, bis es geschlossen wird, wahlen Sie "Abbrechen” aus, und wahlen Sie das Feld "Arbeiten in GPP™

*Verkaufsprojektnr.: 1JF-1If in der Anzeige "Verkaufsprojekt” aus. Alternativ kiinnen Sie das Verkaufsprojekt fir IBM sichtbar machen, aber die Offenlegung der Firmendaten 000€
3 einschranken, indem Sie "Ist eingeschrankt” auswahlen und auf "OK” Klicken, wenn diese Nachricht erneut angezeigt wird.
*Firma:|ABC 0,005
AMNMERKUMG: Sie sollten nun 'OK’ auswahlen, wenn dieser Lead nun Teil einer Co-Marketing-Kampagne, einer Registrierung fir ein Verkaufsprojekt
oder eines anderen Programms /einer anderen Initiative ist, die im IBM CRM-System sichtbar sein muss. Andernfalls wird moglicherweise Ihre Teilnahme | 159
oder Ihr Zahlungsverzug in diesen Programmen beeintrachtigt.

Dieses Verkaufsprojekt einschl, Firmendaten ist fur IBM sichtbar, wenn Sie "OK” auswahlen.

Alt. Sprache - Name: ABC N

Katakana: | | EUR
O ancel
*Beschreibung: |Retail ] [ I: l i
S\VI-Gesamtsstatus: Entwurf Verlustgrund:
Person: v Ist eingeschrankt: [ | *Codes f. Quelle Verk.-Projekt/Co-Marketing: [v]
Alt. Sprache - Nachname: Arbeiten in GPP: [] UcCID:
Alt. Sprache - Vorname: SVI-Verlangerungsanforderung: Mo Verkaufsprojekt |SA:
Klassifizierungs-ID: Validierungsstatus: *GPP-Verkaufsprojekt - Status akzeptieren: £ngenommen
Klassifikationbeschreibung: ITAR-Beurteilung: =]

Angefragte Finanzierung von IBM Global Financing: ITAR-Kompatibilitat:
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B.A.N.T. steht fur Budget, Authority, Need, Timeframe (qualifiziertes Wissen Uber das
Verkaufsprojekt)

Das BANT-Formular ist Bestandteil jeder Opportunity und muss als Anhang in der
Opportunity hinterlegt sein. Alle Felder missen ausgeflllt sein. Ansonsten kénnen Sie |hr
Projekt nicht zur Programmteilnahmeberechtigung an die IBM Ubergeben.

Fir den Fall, dass die Angaben zur Opportunity keine Informationen zu Budget, Authority,
Need und Timeframe (BANT) des Kunden beinhalten, wird sie als unvollstandig abgelehnt.

Bitte speichern Sie das Dokument unter einem Namen, der sowohl den
Kundenfirmennamen als auch die Opportunity-Nummer enthéalt

Nur validierte Opportunities (SSM-Stage 4 oder héher) diirfen zur SVI-Uberpriifung
eingereicht werden.

Weitere Informationen zu BANT-Kriterien finden Sie im SVI-Operations-Guide.

© 2011 IBM Corporation
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Bitte laden Sie sich zunachst die aktuelle Version des B.A.N.T. Formulars runter. Benutzen
Sie diesen Link: http://www.ibm.com/partnerworld/softwarevalueincentive. Die Seite heift
Software Value Incentive Promotional Material for Germany. Ganz unten finden Sie die
deutsche pdf. Datei mit dem aktuellen Formular.

tive- Promotional Collateral: Germany - Microsoft Internet Explorer

arch "\ Favorites 6-‘ " &8 L@ - ﬁ

m/sell fsel_sip_svi_main_de.html £ aGD 5--'-’.5 EPSOM Web-To-Page ~ e Go 85&3 Software | j_"

Worldwide [ select ]

Home Solutions services Products Support & downloads My IBM

Welcome Miss Antje Klussmann [HNot vou?] [IBM Sion out

Software Value Incentive Promotional Material for
o German
elling

« Incentives and

Marketing

promotions = Update vour prefile
—— ATTENTION: We recommend that all Glebal Partner Portal - OM users do : %
- - MOT manually install, or allow automatic installation, of Internet Explorer 7 - | = TN 3 SusinEss
- Sales plays and kits thiz includes the beta version. Flease note that Internet Explorer 7 may e
: i cause problems, including system hangs and crashes, in Global Partner _
o 2 e Findes colEtien
nenens Portal - GM. 7 Find = selutic
» Sales training
Technical
Training and certification 1BM Software Group has significantly redesigned its Business Partner Germany " @
incentive structure to strengthen the rewards for value. Software Value

Collahneatinn
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1. ENDKUNDE:
SVI Opportunity Nummer: 1JF-1BZZM6X

Projekt-Name: Prozess Optimierung Software Entwicklung (Projekt-Name, der auch im
Beschreibungsfeld in GPP eingetragen ist)

ALLE Namen, unter denen der Kunde Geschafte durchfihrt, auflisten, inklusive des Mutterkonzerns, der
Abteilungen, der Tocherunternehmen und aller Abktrzungen.Ein berechtigter Endkunde ist jeder, der
nicht Teil Inres Unternehmens ist und Produkte fir den Eigengebrauch und nicht zum Wiederverkauf
erwirbt. Ein Unternehmen ist jede juristische Einheit, inklusive der Tochterfirmen, an denen es mehr als
50% halt.Ist dieser Endkunde Teil des Unternehmens zu dem Sie gehéren?Ist der Endkunde ein
offentlicher Auftraggeber, also eine Bundes-, Landes- oder Kommunalbehdrde?

2. PASSPORT ADVANTAGE: /hr IBM Distributor kann lhnen helfen zu ermitteln, ob der Kunde einen
gultigen PA-Vertrag hat und wie der Kunde im Vertrag firmiert und welche Adresse angegeben ist.

Passport Advantage Agreement # -(5 Stellen)Passport Advantage: 09405
Site #(7 Stellen) 7022162
Hat der Kunde einen giiltigen Passport Advantage Vertrag? Ja

Wie lauten Kundenname und -anschrift des Passport Advantage Vertrages (entweder momentan guiltiger

Vertrag oder noch anzulegender Vertrag), Uber den die Lizenzen gekauft und geliefert werden? Diesen

gamen/Adresse bitte unter Account in GPP angeben. Ansohl GmbH SiegfriedstraBe 33 82110
ermering

© 2011 IBM Corporation
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3. BUDGET:

Beschreiben Sie wie / ob / wann fir dieses Projekt das Budget festgelegt und genehmigt wurde bzw. wird.
(Wann wird Uber das Budget entschieden und wovon ist die Entscheidung ggfs. abhangig?)

IBM Software: 30.000 Euro , Budget ist genehmigt, Entscheidung im Mai 2011
4. ENTSCHEIDER:

Wer beim Kunden entscheidet Uber Budgetempfehlungen und -genehmigungen bzw. wer kann die
Entscheidung ggfs. beeinflussen? Welche Position haben diese Personen im Unternehmen? Einkaufer
sind keine Entscheidungstrager. Stellen Sie sicher, dass fur die hier genannten Entscheidungstrager die
Kontaktinformationen in GPP angelegt wurden (Name, Titel, Telefon und E-Mail)

Entscheider: Frau Michaela Seifert, Leiterin IT, Beeinflusser: Herr Tobias Miiller
5. BEDAREF:

Welche IBM Middleware Produkte sollen beim Kunden zum Einsatz kommen? Bitte geben Sie — falls
bereits bekannt — die PA-Nummer(n) bzw. den vollstandigen Namen der Produkte an.

Brandfamily: Rational Software Configuration Management, Rational Configuration Management
(Open), Rational Analysis, Design and Constructions

© 2011 IBM Corporation
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6. GESCHAFTSPROBLEM:

Beschreiben Sie das Geschaftsproblem bzw. den Bedarf des Kunden. Was sind die wichtigsten Vorteile
der IBM Middleware, die das Geschaftsproblem adressiert?

Derzeit stellt die Steuerung von Prozessen eine besondere Herausforderung in der
Softwareentwicklung dar. Dieses fuhrt zu Schwierigkeiten in der Abstimmung und der
administrative Aufwand ist sehr hoch. Die Vielzahl einzelner Anwendungen und dabei manuell
durchgefiihrten Prozesse verursachen hohe Kosten. Einfuhrung von Rational Software
Configuration Management, um die Prozesse zentral, und transparent fir alle Beteiligten managen
zu konnen.

7. ZEITRAHMEN:

Angabe der wichtigsten Projektphasen sowie der verwendeten Entscheidungskriterien.Voraussichtliches
Entscheidungsdatum bei Umsatzen in GPP eintragen. Dies ist ein Pflichtfeld und muss mindestens 15
Tage nach dem Anmeldedatum der Opportunity liegen.

Eine Detailanalyse mit anschlieBender Konzeptionsvorstellung ist flir Ende Marz geplant. Bis
Anfang Mitte April wird eine Entscheidungsgrundlage vorliegen, sodaB bis Mitte Mai mit dem
Abschluss des Verkaufsprojekts gerechnet werden kann.

8. OPPORTUNITY-IDENTIFIKATION: Bitte im Kasten unten markieren, wer die Opportunity identifiziert
hat

Vom Geschaftspartner identifizierte Opportunity, far Identify- und Sell-Bonus eligibel. ja
Von IBM identifizierte Opportunity, nur flr Sell-Bonus eligibel.

© 2011 IBM Corporation
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Verkaufsprojekt erstellen: Das B.A.N.T. Formular

Gehen Sie im GPP auf die Site Map und klicken Sie unter Verkaufsprojekten Anhange an

|@ IBM Global Partner Portal - Microsoft Internet Explorer [__][_n"_]m
File Edit View Favorites Tools Help ¥
@ Back - _/; |ﬂ @ _;j /'f?' Search : T Favarites e} - u__‘,; [ | _J ﬁ g

: Ad é:l https: /fwww-304.ibm.com/partnerworld fgpp/fdejde/start. swe? SWECMd=Login &SWEPL =1&_sn=ZKGQ9IMNKE 2z9DtHIxMFStVxceCMawGQGWLDTEUStOmS_SSWETS= [v] Go
Links @ IBM Business Transformation Homepage @ IEM Global Print @ IBM Standard Software Installer @ IT Help Central @ Join Warld Community Grid 83 Windows Marketplace
EPSON Web-To-Page -

ress

¥Drucken | :_QDruckvorschau

Go glE [vl i’Search 'wj - + - E Share = @ - Ap Chedk ~ E_‘I Translate ~ ,_(AutnFiII ¥ ‘ﬁ.. * i Signin -
GOUS[C“ This page is in German. Translate it using Google TOO“JBI'? Not in GErmﬂr‘I" Help us improve e

The centent of thiz secure page will be sent to Google for translation using a secure connection. Learn mere

Land/Region [Ausvwshlen] Nutzungsbedingungen

Meain Profil

Produkte

Startseite Partnersuchprogramm Verb(at.ﬂsprolektel Firmen Personen Akmntaten

Services & Lsungen Support & Downloads

Site Map | Feedback | Hilfe | Profil I Abmeldung I

Anzeigen: | Meine Verkaufsprojekts Abfragen: |* Current Opportunities 'lvl J ﬂ'[]
+ Aktivitaten (]

=| @ Startseite

= @ Verkaufsprolekte

Alle Verka
Erneute

= “erkaufsteam
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Verkaufsprojekt erstellen: Das B.A.N.T. Formular

Jetzt erscheint im unteren Fensterteil diese Reiterleiste:

Klicken Sie auf den Tab Anhange und dann
auf Neu um ein BANT Dokument
anzuhangen.

ML JaLGe = YUianie, = T IAlIY T LNy DAl TS LY, VI RALUISIU TR 13-

Angefragte Finanzierung von 1BM Global Financing: *GPP-Verkaufsprojekt - Status akzeptierer
Falligkeitsdatum filr Akzeptieren/Ablehner
ITAR-Beurteilunc

ITAR-Kompatibilita

Weitere Informationen Software Value Incentive IEGIENNEY || Verkaufsteam . ektregistri Untergeordnete Verkaufsp @
Anhange | Meni Vl New || Lj=chen || Speichem || Abfrage E Keine Datenzétze m | E
Anhangname% Eﬁ;e(m $ Typ% Ge&ndeﬂ% Hommentare% AnlBI ireigeben$ Vorgelegt von% Weilerleitungsdatum% Anhangstyp%
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Verkaufsprojekt erstellen: Das B.A.N.T. Formular

Weitere Informationen Software Value Incentive |IENGEL-EE | Verkaufsteam Aktivitaten Verkaufsprojektregistrierung || Untergeordnete Verkaufspro

Neuer Anhang
end | [Speicnem | [Atbrechen Klicken Sie auf das Feldsteuerelement
hinter dem Feld Anhangname.
* Anhangname: entare:
An IBM freigeben: (]
Anhangstyp:| NICHT-5V] v|
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Verkaufsprojekt erstellen: Das B.A.N.T. Formular

Klicken Sie auf “Browse”. Dadurch gelangen Sie zu einem
Browserfenster in dem Sie nach der BANT Datei suchen
kénnen, die Sie zuvor auf lhrem PC gespeichert haben.

Verkaufsteam | Personen Untergeordnete Verkaufspr

Software Value Incentive

Ve kaufzprojekiregiztrierung

Weitere Informationen

Anhange

Neuer Anhang €] Anhang hinzufigen - Microsoft Internet Explore
| Henu M | Speicher || Abbrechen | Bitte geben Sie einen Dateinamen oder eine URL an:
Dateiname:
* Anhangname: X% URL:
B 2 Hinzufligen || Abbrechen |
Anhangstyp: NCHT-5V] v

45 © 2011 IBM Corporation



Telefonkonferenzen 2011 — IBM Software Partner Academy

Verkaufsprojekt erstellen: Das B.A.N.T. Formular

Wenn Sie die BANT Datei markiert haben, wahlen Sie
Hinzufiigen.

Denken Sie daran den Haken in der Box <An IBM freigeben>
zu setzen, sonst wird das BANT-Dokument fir IBM nicht
sichtbar.

Als Anhangstyp bitte SVI BANT aus dem Drop-Down-Men(
wahlen.

S

Weitere Informationen software Value Incentive |IEYIIENDERE | Verkar steam Aktivitdten Verkaufsprojekiregistrierung UntergenrdneteVerkaufspr

Neuer Anhang
| Meni [V] | Speichern || Abbrechen |
*Anhangname: BANT i Kommentare:
An BM freigeben:
Anhangstyp: VIBANT v|
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Verkaufsprojekt erstellen: Das B.A.N.T. Formular

Mit Speichern fligen Sie
das BANT-Dokument
hinzu.

Weitere Informationen SGECREIT N Anhinge  [REEEETEE] Altivititen Verkaufzprojektregistrierung IJntergeurdnete‘.-’erkaufspr

Neuer Anhang
| Meni M | Speichern || Abbrechen |
* Anhangname: BANT v Kommentare:
An IBM freigeben:
Anhangstyp: VIBANT v|
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Wie im Falle des Hinzufiigens der Firma des Kunden, wird mit einem Feldsteuerelement gearbeitet und ein
Applet 6ffnet sich, in welchem Sie eine Suchabfrage machen und eine Auswahl treffen missen. In diesem
Fall nutzen Sie das Feldsteuerelement hinter Verkaufssteam

Im angezeigten Applet Teammitglieder werden Ihre aktuellen Verkaufsteammitglieder aufgelistet
Klicken Sie auf Hinzufiigen, um eine neues Verkaufsteammitglied hinzuzufligen

Sie kdnnen in diesem Applet auch den Primary bestimmen. Der Primary kann andere Mitarbeiter
hinzuflgen.

Land/Region [Auswshlen] Nutzungsbedingungen

Services & Lésungen

Produkte Support & Downloads Mein Profil

Site Map | Feedback | Hilfe | Profil | Abmeldung |

“Siarisane | Parmarsuchorooramm INEREIEIIETl | Firmen | personen | Parinor | Atvtaten |
Anzeigen: | Msine Werkaufsprojekte v 1 =8 Abfragen: |* Current Opportunities ~| | db

“erkaufsprojekt:

Verkaufsprojekte

Mend e [ Speichern | [ Abbrechen |

*werkaufsprojektnr.: 1JF-1INSS0OR Organisation: Dummy BP EMEA |53+ *Umsatz: | 0,00 €
= ] Teammitglieder - Microsoft Internet Explorer USD-Umsatz: 0,00

[ | Hinzufioen B Speichern Hlahrscheinlichkeit %: | 0%
Primar Nachnafe Vorname Position 2= Rolle Sekundiare Rolle \F:‘lfz;kaufsprojektnummer *yerkaufsoroiektewdihrunoa: | EUR

8P Admin < =

OM GPP-UK- S

Test DURNY BP

EMEA- BP s f. Quelle Verk.-Projekt/Co-Marketing: [=]

Admin ucID:

Verkaufsprojekt ISA:

> Verkaufsprojekt - Status akzeptieren: Angenommen

Klassifikationbeschreibung: ITAR-Beurteilung: =]

Angefragte Finanzierung von IBM Globkal Financing: ITAR-Kompatibilitat:
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Hinzuflgen von Verkaufsteammitgliedern

Eine Liste mit den Benutzern im Unternehmen wird angezeigt.

Mgrll(qe(re)n Sie den Kontrollkasten neben dem Datensatz des Verkaufsteammitgleides und klicken Sie auf

im Applet Teammitglieder wird das neue Mitglied angezeigt
Das neue Mitgleid erhalt eine mail, daB es zum Team hinzugefiigt wurde. Speichern Sie die Anderung!

A Mitarbeiter hinzufiigen - Microsoft Internet Explorer

Suchen: {E-Mail-Adresse il Beginnend mit: JERITALIR Rl 1-10von 10+ ﬂ

Nachnam&% ‘u’crrnarne% Pnsitinn% Drganisatinn% Anmeldename% IDE % E-Mail Adress&%
: Dummy BP EMEA, .
? E BP Admin iR 1234356
BP Admin Dummy BP EMEA, —
? D Q3TeL 123855

‘ 0K | | Abbrechen
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Hinzuflgen von Verkaufsteammitgliedern

In dem Applet Mitarbeiter hinzufiigen gibt es eine Suchabfragefunktion. Benutzen Sie diese
insbesondere zum Suchen von IBM Mitarbeitern. Im Feld Suchen wéahlen Sie email Adresse aus und
geben dann die Adresse im Beginnend mit Feld ein. Wenn Sie die e mail Adresse des Mitarbeiters nicht
kennen, benutzen Sie das IBM Mitarbeiterverzeichnis auf www.ibm.de oder kontaktieren Sie den GPP
Helpdesk Uber Partner World Contact Services. Beachten Sie die im Exkurs 1 erwahnten
Suchhinweise. Klicken Sie auf Ausfiihreq und aktivieren Sie den Kontrollkasten neben dem Datensatz,
dricken Sie auf OK und speichern Sie im Appiel Teammitglieder.

2 Mitarbeiter hinzufiigen - Microsoft Internet Explorer '_ E hal

Abfrage Suchen: |E lai-Adresse i Beginnend mit: i@l III 10 von 10+ ﬂ

Nachname% ‘u’mnarne% F&sitian% Drganisatinn% Anmeldename% mE ?E!.flmlhdresse%
. Dummy BP EEA, .
? D BP Admin e 123458

; B Admin Ly EIEA s
087654
‘ 0K | | Abbrechen
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Exkurs IV: IBM Mitarbeiter und GPP:

= IBM-Mitarbeiter mit einer Position, die mit ‘IBM Channel Rep Plus’ beginnt, kdnnen das
Verkaufsprojekt sofort im Verkaufsteam sehen und konnen lhre Verkaufsprojekte
aktualisieren, nachdem sie dem Verkaufsteam hinzugeftgt wurden.

= IBM-Mitarbeiter mit anderen Positionen werden das Verkaufsprojekt 24 Stunden spater im
IBM’s CRM-System sehen.

51 © 2011 IBM Corporation



Telefonkonferenzen 2011 — IBM Software Partner Academy

Hinzufigen von Verkaufsteammitgliedern

Als Primary konnen Sie Ihren Verkaufsprojekten ganz einfach andere IBM Business Partner
hinzufigen , mit ihnen zusammenarbeiten, gemeinsam mit diesen Geschaftsabschllsse erreichen.

Im Applet Teammitglieder (Feldsteuerelement Verkaufsteam) gehen Sie auf den Knopf Weitere
Business Partner hinzufiigen. Wahlen Sie bei Suchen ,Organisation” aus und klicken Sie auf
Ausflihren, um die Liste derjenigen Partner zu finden, die der Zusammenarbeit an Opportunities
zugestimmt haben.

Klicken Sie wie oben auf dem Applet Mitarbeiter hinzufiigen wieder die Box neben dem Datensatz
an, danach den OK Knopf auf dem Hinzufligen Applet. Speichern Sie das neue Mitglied auf dem
Teammitglieder Applet.

Der Partner erhalt eine e-mail , daBB er zum Projketteam hinzugefligt wurde. Der andere Partner muB
die Aufnahme nicht extra akzeptieren.

= ™y
@ Teammitelieder - Microsoft Internet Fxplorer g@
I W/etteren Business Partner hinzufligen | Speichern J Abfrage
Primar Nachnam¢ — Vorname — Position  Rolle Sekundére Rolle . i Organisation — Berufsbez./Position = E-Mail-Adresse Fur.Er.ZE t
Verkaufsprojektnummer 0 aktiviert |
SVIBP
Kussmant|  Kussmann, o Dummy BPENEA, SVIBP Admin-ElEA =
N . L N =Lt - [ '

Y1V ke L E;E: Tester ¥ B 087654 Tester At Kussmann 2- -0 Kussmang@de. om.com +/ 1
] Weiteren Business Partner hinzufiigen - Microsoft Internet Explorer g@
C()Ug[t‘ This page Is In German. Translate it using Google TooIDar? Natin German? Heip us improve [ Translale ”Tum oﬁGermantranslaticn] %

he content of this secure page will be zent to Google for tranalation uzing a secure connection. Learn more
Organization Beginnend mit:l_ . Keine Datensitze .
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Wenn Sie mehrere Projekte haben, auf denen die gleichen Personen arbeiten, kénnen eine Liste mit
Verkaufsteammitgliedern erstellen und speichern, die automatisch zu Ihrem neuen Verkaufsprojekt
hinzugeflgt werden kénnen.

1. Klicken Sie auf Site Map.
2. Klicken Sie auf Benutzerprofil

Land/Region [Auswshlen] Nutzungsbedingungen

1 I Site Man! Feedback | Hilfe | Profil | Abmeldung |

Services & Losungen Mein Profil

Startseite I Partnersuchprogramm | Verkaufsprojekte || Firmen || Personen || Partner [ Aktivitaten

Anzeigen: S| 58

Support & Downloads

Abfragen: ~| |

e

|Ar|zeigen; Standardwerte fir Verkaufsprojekt + | [ &3

a—— Fg wer
é‘:‘_n cken Sie auf einen Fel r-Hyperlink, um alle Fensteransichten uzeigen.
| 2 Lo .
Akhivitaten = & Benutzerprofil t

Firmen

—— Fenster und A

G288 ..

en Sie auf e ——————=—

Rndardwerte fir WVerkaufzprojekt:
adardwerte fiir Verkaufsprojekt

wend - Speichern

Vertriebsteammitarbeiter 1:
Vertriebsteammitarbeiter 2:
Vertriebsteammitarbeiter 3:
Vertriebsteammitarbeiter 4
Vertriebsteammitarbeiter 5:
Vertriebsteammitarbeiter &6:

Vertriebsteammitarbeiter 7:

EEEEEE E[L]

Vertriebsteammitarbeiter &:

3. Wéhlen Sie Standardwerte fur Verkaufsprojekt aus.
Das Applet Standardwerte fir Verkaufsprojekt zeigt Ihnen eine Liste die Sie ausfillen kénnen.

4. Um einen Benutzer hinzuzufliigen klicken Sie auf das Feldsteuerelement neben den Feldern

53
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5. Klicken Sie auf den gewlinschten Vertriebsteammitarbeiter im Position auswahlen Applet und klicken
Sie auf OK.

6. Klicken Sie auf Speichern.

Land/Region [Auswihlen] Nutzungsbedingungen

Home Produkte Services & Lésungen Support & Downloads Mein Profil

. Site Map | Feedback | Hilfe | Profil | Abmeldund |
Startseite | Partnersuchprogramm | Verkaufsprojekte W Il Benutzerprofil

Anzeigen:| Standardwerte fir Verkaufsprojekt % ﬂ \-;QJ Abfragen: ¥ J ﬂ'ﬁ

Standardwerte fiir Verkaufzprojekt:

Standardwerte fiir Verkaufsprojekt 1von 1+
Hend 6 @ A Position auswahlen - Microsoft Internet Explorer

Vertriebsteammitarbeiter 1:

- Abfrage Suchen GERLENE b4l Beginnend mit

Vertriebsteammitarbeiter » E-Mail- Sekundire

Nachname Vorname Position Rolle Organisation Beruf
Adresse Rolle
Vertriebsteammitarbeiter 3:
3 BP Admin gg%ﬁEPEMEA.

Vertriebsteammitarbeiter 4:

[ 5 ) (recen]

Vertriebsteammitarbeiter 5:

Vertriebsteammitarbeiter 6:

Vertriebsteammitarbeiter 7.

d K KA K K K K

Vartrisheteammitarheaitar £



Telefonkonferenzen 2011 — IBM Software Partner Academy

Opportunities aus dem IBM CRM System beginnen mit 12KY-

Wahlen Sie unter dem Reiter Verkaufsprojekte die Ansicht Alle Verkaufsprojekte sortieren Sie unter GPP-
Verkaufsprojekt-Status akzeptieren alle Verkaufsprojekte unter ,Annahme ausstehend*

Wihlen Sie im Drop-down unter GPP-Verkaufsprojekt Status akzeptieren Annehmen oder Abl.- Lésung
unpassend (Beispiel) aus und Speichern sie.

Sie sollten IBM Verkaufsprojekte innerhalb von 4 Tagen akzeptieren, ansonsten wird das Projekt zurlickgezogen.

nur Opportunity Focal Points kénnen Verkaufsprojekte akzeptieren.

Land/f Region [Auswahlan] Mutzungsbeaedingungen

-

Services & Losungen Support & Downloads Mein Profil
e ————————— site map | Feedback | nitfe | profil | Abmeldung |
* e il Firmon || Porsonon || Partner | Aktivitaten | I
b _;Z =i Abfragen: = Current Opportunities e J ﬂ'ﬁ
o~
B | Speichern | [ Abfrage | Finanzierung bei IBM Global Financing anfragen |
WVerkaufsprojekitnr. “= Firma Beschreibung Um=satz Wertriebsphase GPP—V:rk.aufsprojekt = Siiie Falllgk:ltsdaturn I Werlustgrurd
akzeptieren Akzrzeptieren/Ablenhnen
> 12KY -ABC 1237 e A R s.so0,00 = 2% Annahme ausstehend 21072010
= S 5 = LN Walidated/Qualifwing
e (0
1JF-10 ZT E G TG 3 = B B R oo = = =
> ORI 3 = OO wWalidateds/Qualifwing R MR
F-1O0MOLOR: e R S L D Gt B 3 A = =
> L e i i = 100,00 SVﬂlldﬂtEdJ’Duﬂllf}lng Le s sl el sl

Land/Region [Auswshlen] Mutzungsbedingungen

Home Produkte Services & Lisungen Support & Downloads Mein Profil

[ site Map | Feedback | Hilfe | profil | Abmeldung |
Start ite || Partnersuchprogramim | Uerkaufspro}ektel rmen Personen J!tkmrltaten @

Anzelgen Alle Werkaufsprojekte Abfragen: |* Current Opportunities W J ﬂ'ﬁ
Verkaufsprojekte Mend hd Speichern bfrage [ Finanzierung bei IBM Global Financing anfragen |
Verkaufzprojektnr “ Firma Beschreibung Umsatz Vertriebsphase Elpen e DR = ns = ST S Verlustgrund

’ w Akzeptieren/Ablehnen
Tt 5 ks aligie g £ hme steht h aus VI
> | 13kv-aRC173Y ey SEREREE ssopope’ _ |2nnahmestentnoch aus 21/07/2010
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Fortschreiten im Verkaufsprojekt / Weiterleiten zur Teilnahmeberechtigung

Klicken Sie unter Verkaufsprojket auf das Verkaufsprojekt (Opp Nummer), das Sie einreichen méchten.

IBM Global Partner Portal - Microsoft Internet Explorer

ile Edit WView Favorites Tools Help

o L] = ._I | i}
‘)Back = @ k4 \ﬂ \ELI _l\J 7 ! Search |~Z' "ﬁ Favaorites

RSB A

dress | @] hittps: /fwww-304.ibm. com partnerworld fapp fde /de fstart swe ?SWECMd =Login &SWEPL = 185WETS = 12876 77203556 v| a Go EPSON ™
i . s . .

arit Google This page is in German. Translate it using Google Toolbar? Notin German? Help us improve

A B 2 8 The content of thiz 2ecure page will be =ent to Google for translation uging a =ecure connection. Learn more

Sale. Land/Region [Auswshlan] Nutzungsbadingungen

CRM,..

M Produkte Services & Lésungen Support & Downloads Mein Profil

W =

clah. w Partnersuchprogramm | Verkaufsprojekte |W Aktivitdten

Fast... Anzeigen:: leine Werkaufzprojekte V‘ :d @

Mail ... | ‘erkaufsprojekt:

ol Verkaufsprojekte | | Meni Vﬁ [ Meu || Le=chen || Speichern || Abfrage | | Einreichen an Sales Connections | | Finanzierung bei IBM Global Financing anfr

Cros... -

PTU.. Verkaufsprojektnr, Beschreibung — Firma . — Umsatz - '_ Vertriebsphase _'Z Entzcheidungsdatum E Ubergeordngtes = h.ﬂﬂhrS{:hE}IﬂllﬂthIt z g

T Verkaufsprojekt % Ve

http...

Closi,.. | 1F-10xDYMS GPP Schulungen ol man 0,00 kr 0 01.05.2011 0% [
= Test : ldentifiedalidating R e

Soft...

TAM. ..
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Fortschreiten im Verkaufsprojekt / Weiterleiten zur Teilnahmeberechtigung

Klicken Sie im unteren Teil des Fensters auf Software Value Incentive.

|@ IBEM Global Partner Portal - Microsoft Internet Explorer

=k

File Edit View Favorites Tools Help

@Back = - |ﬂ @ 7;] }r\"SEarch

@. Sale...
) Links

Scrm...
& crM....

@Fast...
& Mail ...
& virtu...
@Crns...
& FTu...
&lhttp....
ﬁjclusi...

@Snﬂ...

&AM,
& 5. ..

ﬁjr-leu...

&]1BM ...
& Lotu...

@1 Shortcut to javascript:5_ViewBar. Activate(3)

o

‘f/“\? Favorites

@ 2 ) Q

A

1 » » =
w-304.ibm. com/par tnerworld /gpp/de/de /star t. swe?SWECmd =Login&SWEPL =18SWETS=12976 779086 56 [V] Ed o . EPSON Web-To-Page ~ . Google

[l

GOUS[(’.‘" This page is in German. Translate it using Google Toolbar? ot in German? Help us improve

The content of this secure page \

l be 2ent to Google for translation uging a secure connection. Learn mere

:;'

Search ~ 3 % - _ SignIn -

[ Translate ][Turn oﬁGermantransIatlon] *

Land/Region wahlen] Nutzungsbedingungen

Mein Profil

Produkte

Services & Lésungen Support & Downloads

Site Map | Feedback | Hilfe | Profil | Abmeld

[ e e Verkaufsprojekte m Akfivitaten

Werkaufspr

t:1JF-10XDvME = Verkaufeprojekt:
1JF-10XDYM5

| Mena [;] [Meu | [Lozchen | [ Speichern | [Abfrage | [ Einreichen an Sales Connections | [ Finanzierung bel IBM Global Financing anfragen |
*Verkaufsprojektnr.: 1JF-10XDYMS Organisation: Dummy BP EMEA s+ *Umsatz: b.CG kr v
*Firma: German Test ’Verlriebsphase:! 03-ldentifiedValidating [vi USD-Umsatz: 0,00 2
Alt. Sprache - Name: *Entscheidungsdatum:|01.05.2011 B *Wahrscheinlichkeit %:| 0% I
Katakana: Detaillierte Umsatzdaten: 27.775,00 kri] *Werkaufsprojektwihrung: SEK v
*Beschreibung:| GPP Schulungsn BP-Verkaufsprojektnr. - Verantwortlicher: *Vertriebsteam: E1200008E35 k]
SVI-Gesamtsstatus: Entwurf Verlustgrund: [v]
Person: [2x] Ist eingeschrankt: [ ] *Codes f. Quelle Verk.-Projekt/Co-Marketing: Solution Provider - Core BP[ix]
Alt. Sprache - Nachname: Arbeiten in GPP: ucio: v
Alt. Sprache - Vorname: SVI-Verlingerungsanforderung: Verkaufsprojekt 1SA:| Froduct or Service Purchase [+]

Angefragte Finanzierung von IBM Glokal Financing: *GPP-Verkaufsprojekt - Status akzeptieren: Angenommen

Falligkeitsdatum fur Akzeptieren/Ablehnen:

ITAR-Beurteilung: ]

ITAR-Kompatibilitit:

Untergeordnete Verkaufsprojekte

VWeitere Informationen LECH L Software Value Incentive whdnge | Werkaufsteam Aktivititen Verkaufsprojektregistrierung

Verkaufsprojekt

1Bl

Deutschland Datenschutz Kontakt

Anzeigen:| [:} 4 &8 Abfragen: | = Current Opportunities [2] J H

(]

"3 Local intranet

revrrreroorpordion
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Fortschreiten im Verkaufsprojekt / Weiterleiten zur Teilnahmeberechtigung

Hier finden Sie in der SVI-Kopfzeile den Knopf ,,Weiterleiten fur Berechtigung®.
Ihr Projekt befindet sich danach im Status ,Duplikattberprifung” und erhalt nach der Uberprifung durch das
IBM Channel Programm Team entweder den Status , Teilnahme genehmigt“ oder ,, Teilnahme abgelehnt*.

|@ IEM Global Partner Portal - Microsoft Internet Explorer [__]E]
File Edit View Favorites Tools Help ',’

@Back - &l |£| @ _;_‘J /.._\J'Search i‘?‘/\‘-\? Favorites Q“? - 5 = | ﬁ g

o I : 5 T T [l : > » |1 o~ leal A 5
: Address |€) https:/ 1-304.ibm. com /partnerworld /gppde /de fstart, swe ?SWECMd=Login&SWEPL = 1&SWETS = 12976 773058656 |oe| Ed G0 % Links . EPSON Web-To-Page ~ : Google || 2@ search -2 % - _ signin
Favarit X i i i i i 2 in Ge 2 Heln e — " .
GOUS[(?"' This page is in German. Translate it using Google Toolbar? notin German? Help us imorove [ Translate ] [Tum off German translation |
% Ac he content of this =ecure page will be =ent to Google for translation using a secure connection. Learn more
@JSale... Land/Region [Auswahlen] Nutzungsbedingungen
CherM...
@j M Produkte Services & Lisungen Support & Downloads Mein Profil
@J-\.-.;-\.-.;m site Map | Feedback | Hilfe | profil | Abmeldung I
Fa[=""WMll | Startseite | Partnersuchprogramm [[NETCT IR | | Partner || Aktivitaten
@JFast... Anzeigen;' vE _;d Abfragen: [+ Current Opportunities i‘v:_ J ﬂ'[]
@JM&” o | Verkaufsprojekt1JF-10XDY¥MS = Verkaufsprojekt: '\
&vrue | | gvl.Kopfzeile 1von 1+ [
@_‘ICros... e —r
Mend et | Speichern Weiterleiten fir Berechtigung | | Zl'llungsauffurderung weiterleiten || Zusammenarbeit |
@JPT Ay = — 4
@}http... *Werkaufsprojektnr.: 1JF-10XD *Organisation: Dummy BP EMEA[w~] SVI-Gesamtsstatus: Entwurf
@_}Closl... Firma fiir BP-Pramien: SVl-verantwortliche Organisation: Dummy BF EMEA Ausfuhrender Business Partner: l:l
Soft...
@3 ° 1BIM Kundennr, fur BP-Pramien: Umsatz fur SVE 0,00 kr IBM Rechnungsdatum: =
&) Tam... :
@}SWG *Aktuelle Firma: German Test Verkaufsprojektwahrung fur sWI: | SEK Verkaufsauftragsnr.: A
@_}r—leu... Alt. Sprache - Name: Ablaufdatum: ISU-Codenummer:
@I]IBM Katakana: Veiterleitungsdatum fur S\VI-Berechtigung: I15U-Codebeschreibung:
@_‘}Lotu... Aktuelle IBM Kundennr.: Weiterleitungsdatum fur SVI-Zahlungsaufforderung: Verlustgrund: | v‘
Passport Advantage - Vertragsnr.: *Wertriebsphase: [ 03-ldentified.\alidating vg SVI-Verlangerungsanforderung: Mo
Passport Advantage - Sitenr.: *Entscheidungsdatum: |01.05.2011 = Vrarten auf ISU-Code: No
A\ i i : N
*Beschreibung fur SVI: |GPP Schulungen Plaries aulantl ot iopmatoys:
Kommentare fur SV
| VWeitere Informationen Software Value Incentive [IERIENEER IV e Aktivitaten Verkaufsprojektregistrieru Untergeordnete Verkaufsprojekte
< I




Telefonkonferenzen 2011 — IBM Software Partner Academy

Fortschreiten im Verkaufsprojekt

= Um das Verkaufsprojekt im Vertriebszyklus zu sehen und zu bearbeiten, klicken Sie immer auf die
Verkaufsprojektnummer/Opportunity Nummer.

= Wahrend Sie im Verkaufszyklus mit dem Projekt fortschreiten, sollten Sie die Schlisselfelder Umsatz,
Vertriebsphase, Entscheidungsdatum, und die Warscheinlichkeit aktualisieren, mit der das Projekt
gewonnen wird. Flgen Sie bei Bedarf neue Verkaufsteammitglieder hinzu.

| startseite [ Partnersuchprogramm [EVETEIIERRY| Firmen [ Personen | Partner | Akiivitaten | Benutzerprofil
Anzeigen: | Meine Verkaufsprojekte v | |yl @

Verkaufzprojekt:

‘iferkaufspr-::jekte Mend hd | Neu || Loschen || Speichern || Abfrage | | Zusammenarbeit || Einreichen an Sales Con

. N . A N N . N . -~ Ubergeordnetes -
Verkaufsprnjektnr.? Eeschremung? Flrma? Umsatzv Vertrlebsphase? Entscheidungsdatum ¥ Verkaufsprojekt

Einflhrung ven
Lotus
fa-

- T ey i [ [ l:.
2  1JF-EFUL rE:EEFEEETt;Th Coca Cola ET'“DD'DDﬁ‘-.-falil:latedmuali’rying 23.04 2009

ziehe BANT.
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Verlangern eines auslaufenden Verkaufsprojekts

Verkaufsprojekte konnen nach 270 Tagen nochmals um 90 Tage verlangert werden.

Klicken Sie in das demné&chst auslaufende
Verkaufsprojekt und gehen Sie auf den Tab
Software Value Incentive.

el e el Software Value Incentive Verkaufzteam Aldivitdten
Anzeigen: | Umsatz |
Umsitze |I'|'Ien|] V| Meu || Lischen || Speichern | | Abfrage @
Zeilen- T i, E kenfamili Menge .~ Preisfur .. Umneatz fir SUI‘& Verkaufsprojektwahrung .~ S\VI- .~
ID Yo Markentamilie =~ gy < sw ~ - fiir SVI = Status =
{Brand Family) =~
1JF- Software: Lotus c =1 +c ; c :
> oy Software o TR Y 500 [E|7s00€  ||37.500,00€ |- EUR Entwurf

© 2011 IBM Corporation
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Verlangern eines auslaufenden Verkaufsprojekts

Offnen Sie das Drop-Down-Menu hinter Anzeigen

und wahlen Verlangerung des Ablaufdatums
anfordern.

LS = WY e Software Value Incentive

Anzeigen: | Umsatz v

Anhérc || Verkaufsteam

Verkaufsprojekiregistrierung || Untergeordnete Verkaufsp

Umsit e ILijschen || Speichern || Abfrage| @ E -1y
Zeilen- & E kenfamilie (Brand . Menge fir SV Preis fiir V1 Umsatz fiir SVI = Verkaufsprojekiwahrung .. SV
D YR Faar;i;T amilie (Bran % | - — — fiir SV T sty

© 2011 IBM Corporation
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Verlangern eines auslaufenden Verkaufsprojekts

Anzeigen; | Verldngerung dez Ablaufdatums anferdern [V]

Verldngerung des Ablaufdatums anfordern | | lien

o~ Angefordertes
Anforderungsnr, ~ Ablaufdatum

£

| Weitere Informationen

Anzeigen:

- Begrundungskommentare

[v] Im Hearbeiten

=7 Status

Software Value Incentive
srlangs =z 4 = =
Werldngerung des Ablaufdatums anfordern | W

Verlangerung des Ablaufdatums anfordern

| Men

[*ﬁ"] | G=iC

*anforderungsnr

*angefordertes Ablaufdaturm:

YVerlangerungsanforderung - Status

*Begrundungskommentare:

= 1JF-9TFS5SWWE0

ren Senden | | Zuriickz

:|07.10.2009 09:54:00 [-:E@/

2~ Verldngerungsanforderung -

| Klicken Sie auf Neu. |

2 Neues £y
=7 Ablaufdatum 57

Dispositionskommentare - Vorlagedatum -

[ Anhénge [| Verkaufsicam | Personen | Akiviaten || Notizen || Verkauf

: Entwrurt

Klicken Sie auf das Kalender-
Symbol, um damit das Ablaufdatum
auszuwahlen. Es kann maximal um

drei Monate verlangert werden.

Max 3 menths from |#
current expirhdate |

Dizpositions kommentare:

Ein Begriindungskommentar muss eingetragen
werden, die Entscheidung wird allerdings nicht auf
Grundlage des Kommentars gefallt.

62
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Verlangern eines auslaufenden Verkaufsprojekts

Weitere Informationen Ums=dtze Software Value Incentive

Anzeigen: | Werldngsrung des Ablaufdatums anfordern

Speichern Sie lhre Eingaben.

Verlangerung des Ablaufdatums anfordern
Mend [il _:-}:"f" |h:: Zuriickziehen

*Anforderungsnr.: 1JF-27SVWS0 Vorlagedatumm:

*Angefordertes Ablaufdatum: | 07.10.200% 0%:54:00 [(c/2H Neuss Ablaufdatum:
Abschlussdatum:

Dizpositionskommentare:

(I

Verlangerungsanforderung - Status: Entwurf

Max 3 months from [#
current expiry date

*Begriundungs kommentare:

Klicken Sie auf Senden.

Weitere Informationen | Umsétze | Software Value Incentive W Verkaufsteam Aktivitaten Verkaufsprojektregistrierung

Anzeiqen: | Verlangerung des Ablaufdatums anfordem

Untere :ordnete Verkaufsproje @

1

<

Verlangerung des Ablaufdatums anfordern | eni

Bearbeiten Abbrecher Zuriickzighen 1-1vont

/. Verldngerungsanforderung . Heues 2
"7 - Statug “7 Ablaufdatum ~"

2 Anpefordertes

N Fiy Fay il
 Ablaufdatum Dmposﬂmnskomment&rev Vorlagedatum = Abschlussdatum T

Anforderungsnr, % Begrundungskommentare

— I Max 3 month from |
> 1IF-B75WE0 07.10.2009 09:54:00 Entwurf
) B - current expiry date T

© 2011 IBM Corporation
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6. SchlieBen des Verkaufsprojekts und Einreichung
zur Auszahlung

= Bevor Sie das Projekt zur Auszahlung einreichen, stellen Sie sicher, daB die Umsatze flr SVI mit der von
Ihnen gestellten Rechnung Ubereinstimmen !!!

= Wahlen Sie die Vertriebsphase 07 fur Won/Implementing an

= Klicken Sie auf den Reiter Software Value Incentive im unteren Teil des Fensters im Verkaufsprojekt

Wetere Informationen

| Umsatze | Kateqorien

Software Value Incentive

Verkaufzteam Aktivitaten Verkaufzprojek

Anzeigen: Umsatz

Umsdtze | Heni ¥ [ e || Loschen || Speichern | [ Abirage] (]
Zeilen- T X Ek il Menge .. Preisfur .. Umsat fiir E.Ulé‘ Verkaufsprojektwahrung .. SVI- &‘Uerka Afeproiekt
p TP MarkemEmile L goqp 7o v v fiir SVI 7 Status bro

(Brand Family)

1JF- Software: Lotus |
>y MEE e oming L

2l 5006 || 3750000€ JEUR Entwur
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SchlieBen des Verkaufsprojekts und Einreichung zur Auszahlung

= Reichen Sie alle notwendigen Verkaufsdokumente ein. Klicken Sie auf den Reiter Anhange
im unteren Teil des Fensters Verkaufsprojekte und klicken Sie auf Neu.

= Klicken Sie danach auf das Feldsteuerelement hinter dem Feld Anhangname

= Im Applet Fenster Anhange hinzufigen suchen Sie im Browserfenster nach den
Dokumenten auf lhrem PC

= Mit Speichern fligen Sie die Verkaufsdokumente hinzu. Geben Sie die Dokumente an IBM
frei.

Weitere Informationen Software Value Incentive |EENENWEIE Verkaufsteam Akfivitaten Verkaufeprojektregistrierung | Untergeordnete Verkaufsp @
Anhange | leni w|| [Neu]| Loschen || Speicher | [ Abfrage [4] Keine Datensitze [¥] | [5]
Anhangname% g;;;etm % Typ% Geﬂndert% Kcrmmentare% AnIBM freigeben% Vorgelegt vnn% Weiterleitungsdatum% Anhangstyp%

Weitere Informationen Software VYalue Incentive Anhdnge Verkaufsteam Aktivitdten Verkaufsproje

MNeuer Anhang

| Meni [i] [ speichern || Abbrechen |

*Anhangname: Dokumsnt | HKommentare:

An 1B freigeben:

Anhangstyp:| NICHT-V [~




Telefonkonferenzen 2011 — IBM Software Partner Academy

SchlieBBen des Verkaufsprojekts und Einreichung zur Auszahlung

Klicken Sie sich als ausfihrenden Buisiness Partner an, geben Sie das IBM Rechungsdatum an - es
darf nicht vor dem Entscheidungsdatum liegen!

In der Box, Kommentatre fir SVI tragen Sie bitte die Sales Order Nummer ein, oder die VAP
Transaktionsnummer. Oft finden Sie die Sales Order Nummer auf dem Lizenzschein der Bestellung!!!

|@ IBM Global Partner Portal - Microsoft Internet Explorer u@]

File Edit View Favorites Tools Help ll';'

QBaCk = 2} |£| Ig _;\J /.._\"Search :1:/ Favarites &“\3 = \_,’ o ﬁ

Address @_‘] https:/j

= 3 = = Tic] >
1-304.ibm. com/partnerworld fgpp de fdefstart, swe ? SWECmMd =Login &SWEPL = 18_sn=Y¥sGU,uw8QJuz 1HPLXa 1JfVuCIOE 1UkE2vIO. T|™ | &d So : Links : EPSON wWeb-To-Page ~ : Go g[e ;V? ﬂ Search v+ %~ . SignIn -

[ Translate ][TurnoﬁGermantranslation b4

GOUS[("" This page is in German. Translate it using Google Toolbar? Mot in German? Help us improve

The centent of thiz secure page will be =ent to Google for translation using a =ecure connection. Learn more

Land/Region [Auswahlen] Nutzungsbedingungen

Mein Profil

Produkte Services & Lésungen Support & Downloads

Site Map | Feedback | Hilfe | Profil | Ab Id |

Startseits | Partnorsuchproaramm [RITPENETETRTY | Firmon | Personon | Pariner | Akivitaton |
| [v] 4 &

Anzeigen: | Abfragen: |- Current Opportunttes [v] | i
SVI-Kopfzeile 1von 1+ (] |
[Mena 'vi Speichern | [ Abfrage | [ Weiterleiten fiir Berechtigung | [ Zahlungsaufforderung weiterleiten | [ Zusammenarbeit |
*Verkaufsprojektnr.: 1JF-10XDvMS *Qrganisation: Dummy BF EMEA v
Firma fur BP-Pramien: SVi-verantwortliche Organisation: Dummy BP EMEA
IBM Kundennr. fur BP-Pramien: Umsatz fur SV 0,00 kr
*Aktuelle Firma: German Test Verkaufsprojektwihrung fur SV -_SEK Verkaufsauftragsnr.:
Alt. Sprache - Name: Ablaufdatum: ISU-Codenummer: |
Katakana: Weiterleitungsdatum fur SVI-Berechtigung: I15U-Codebeschreibung: 3
Aktuelle IBM Kundennr.: Weiterleitungsdatum fur SVI-Zahlungsaufforderung: Verlustgrund: .‘v'f
Passport Advantage - Vertragsnr.: *Vertriebsphase: | 03-lentified/Validating. [»] SVI-Werldngerungsanforderung: Mo
Passport Advantage - Sitenr.: *Entscheidungsdatum: |01.05.2011 B Warten auf ISU-Code: HNo

Warten auf
*Beschreibung fur S\VI: |GPP Schulungen

Hommentare fur SV

Weitere Informationen || Umsétze m Software Value Incentive Werkaufsteam Aktivitdten Verkaufsprojekiregistrierung || Untergeordnete Verkaufsprojekte

I | lim=at> [ 2 )
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SchlieBen des Verkaufsprojekts und Einreichung zur Auszahlung

Melden Sie sich bei Passport Advantage Online an, um die Sales Order Nummer zu finden:
URL: www-304.ibm.com/.../oto PAonline emea.html

|-:¢_'1 IBM Passport Advantage Online - Microsoft Internet Explorer provided by BT Openworld

e < |

Somlians +  Seivicss > Ploduels - Supper & downloads - My IBWM -

Ve PSS peort Ay are s | i 1

Passport Advantage_ Online

P Bimaiatmmre

Passport Advantages news

t ExEy wByF to

g=t the mnow=re

I 3 Wikl P,
# PFleporbng + Hetersrnces
Al s yow B0 Yiew agreasmearl Wiew pragram infarmation ._J E-mail us
irformation and generste

Passport ddvartags news and
reports of custarmer aockivity Fag,
01475 B*B6-88
E N R L R T T Eot g & s 1 Aasistmmr = 8100 to 1700 SMT/EET
Manage accesd to Passport View sCustomer Cars contact
Advanmtage Online and change imformation snd submit

el T e ] oarmrments & guestions

or call us =t

a Back - - File Edit View Faworites Took Help .'j'
W] it fhaneee B . s 2 . : a ~ | d Go
E1BT.com 4§ ORM Siebel Workstation Chacker ] Customize Links ] Fres Hotrmall 48] IBM Business Tramefor mation o
Google (G- w|Go 4 gD D o DN - | O bBookmarke= a4z blocked SR Chack = 4 - |t Send o= i) Settings-
Courttryfr eglon sedert ] )
== I -
Heminin
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SchlieBen des Verkaufsprojekts und Einreichung zur Auszahlung

Klicken Sie auf Reporting im linken Mend. Wahlen Sie Passport Advantage oder Passport
Advantage Express an.

|#_"| IBM Passport Advantage Online —-Rnp-urtlng - Microsoft Internet Explorer provided by BT Openworld

Hminien Taobllboins - i Wi m® I'-"Hndl..lcl- - L L il b - WA 1B -

Wiebiomee Passport & age |

Reporting

=Farspart Adveantegs

Ciurgtorriar I'-'-_r_|-|r1ll'll| allawy v Bo wimw apgrasrmismit mwmfarfmatiaon &g pEfarats reports ol
customer activity. The reports cen be viswed online, prirted snd downloadesd
in comma delimited or XEL e formats . To veew informestson or gensrats sales
prder history reports, first select the type of custormes using one of the options
s mrtwe rernswsl Quotss below . To wisw & report of your active renswal quotes, plesse proceed to the

e e e L
Bl i o=

Foprmrn] s Lo e

= Passport Adventsge
Exprege curtormsre

This seleaction sllows you to 5= ri= or multiple Pessport Gdvantage
[= L ey Ew agresment information snd, for oustormers sith
whick you have an existing relationship, you can generate reports of order

ity .

Thiz selechion allows you to select one or multiple Passport Advantage Express
oustomers . Touw can then wiew account informatton and, for customers with
whick you have an ewisting relationship, you can generate repoarts of order
beigstiry .

Thiz selection allows you to generats repaorts for achive renewal guotes =
hoprfEsris which your company 15 participating

Eomwl s page =) Privd this page oD this T Sarve (o del oo us

(P Back - File Edit Wiew Favorites Took Help g
) https 1 - Go
W@l BT.com ] ORM Sebel workstation Checker @] Customize Links ] Fres Hotmail @] 1BM Business Transfor mation o
Ceoogle (5= wlGo o @ O i BN~ T Bookmarks= Bh4zz blocked SR Check = W - | e Siend o L Settngs -
Cowrtreyl agiaon :
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SchlieBen des Verkaufsprojekts und Einreichung zur Auszahlung

Tragen Sie die Kundendetails ein.

& Back - File Edit Wiew Favories Took Help I"
s rtrdre=s Hh[jml‘l :] =Y Go
Lircs 4] BT.corm 4 ORM Sebel Workstation Checker @] Customize Links 4] Fres Hotmail @] 1BM Business Trarsfor rmation =
Google IG - | Go o g D o » 2% Bookmarksw G422 blocked | F Check = = % AutcFil e Send o 0 ) Settings~

= Passport Advantage customers -
Fomgrarting

To view agreement informmation or generate an order history report, first

5 "'"'1_"“':""" Medhe mivtag e smarch for ans or multiple customers using one of the sesroh opticns below
SWEtoETIEre

LTI Auresment/Sie aumberseach |

Exprece curtomers Input is regusred for fields marked with an asterssk (<) n order to use this

s Activa rafay el guotas s=arch option, Erter up to sight site numbers for the sagresment number
. & Al Tou enter
Blam P e e
Agresment number? ‘
T
Feed assistanse IMmEet

_:’ CLstorrer
Belnted links _-_-_____-_-___"‘—-—. details

- Propossl. guoats sned
L=1a

Crmlene ardsrirg

P aitiea- orld

=TEM developesciwoarks

1TBEM §ofte ars &uppsm

= P B T o T P n"\llllﬁlll

ZhopeSerias

To use thes search option, you must have a previous relsBionshap weth the
custarmer (ie have sold to the customer sither directly or theough a
reseller

Receller number:

Customer name: | fpartial or complets)

Mame area Start of Name 'h"]

Country Sregion * United Kingdom 1_-'__|

Ernrolment type: 1] u] -

#&] Dona 2 @ et
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SchlieBBen des Verkaufsprojekts und Einreichung zur Auszahlung

Klicken Sie auf Generate Report

[ W80 Baanpont Advantags Oiine - Flepering - Microwoll bvermel Exph = |
Fis Edi YWisw Fgeoriss Tookls ek 2
ﬂ Back - L - : 4 Seach Favodes 2 . [ =

& e =] B e =

F s, i lunisserey mreiren o Erodurss o fsupport B dosesiosde - My AP -
Weloome

Customer selection
IR PR R ]
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Wahlen Sie die Suchkriterien aus dem MenU und dem Drop-Down MenU Sales Order Number. Klicken
Sie auf Submit Summary Report

A VR BT ngioert P snbmgen Chnline  Flogqurrfong M eocens® bieoned 1 oapiloaesrs

E e

d._.

> = =i

w] = - Favorias i3 - Al Toml B

al S huptecaryn o rvicey v Erpducis - uppor & dowesvinmds Ay 1A

Order History

Hep— g

S Trusted niws
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SchlieBBen des Verkaufsprojekts und Einreichung zur Auszahlung

Jetzt wird Ihnen die Sales Order Nummer im Order History Report angezeigt: 0053xxxxxx Tragen Sie
diese bitte im Feld Kommentare zu SVI ein. Sie beschleunigen damit den Auszahlungsprozess
erheblich.

Vimlcome

Order history report

Heparding
- Typer ol oo icense, Martenance and Benewals, Modis
[ G e, -l bar dae: 01 Dec FO07 Te 18 leis 2006
Eaprimgs Cofliemens =
Active rensas’ Qosisn
B s A nageresrr] Arvemrdn acd Fhas regeed ak Thownlngd report® To wew 3
Hebrrenc e el vt of Blee pepoil, cbch "Bronlelde weim e

Details deleted
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Gehen Sie abschlieBend unter der SVI Kopfzeile auf den Knopf ,,Zahlungsaufforderung
weiterleiten® Ihr Beitrag im Vertriebszyklus wird nun von IBM anhand der von lhnen eingereichten
Informationen und Dokumente Uberprift. Sobald auch der Eingang der Bestellung Gberprift ist, wird die
Auszahlung der Incentive/Rebate angestofBen.

|@ IBM Global Partner Portal - Microsoft Internet Explorer =t
File Edit View Favorites Tools Help "
- 2 ) t' vari <) - .
: Q Back > b 4 ,‘,: | Search v &y Favorites {f g i 3
: N 5 » > ~ 1
P A s | &) hitps -304.ibm. com/partnerworld fgpp/de fde start. swe?SWECmd=LoginBSWEPL = 18_sn=Y¥s6U.uw8QJuz 1HPLXa 1IAuOIOE1UkBvID. T | (B Go  : Links . EPSON Web-To-Page - . Google v | 2@ search -4+ % - signin -
i is i i i 2 Not in Ge 7 Help us improve = .
GOL)S[C IhIS pade Is |_n German T_ranslate it using Google_Too_Ibar Mot in Ckrmar.‘ Help us improve [ Translate ] [TLII'n off German translatlon] e
he content of this secure page will be sent to Google for translation using a secure connection. Learn meore
Land/Region [Auswshlen] Nutzungsbedingungen
Produkte Services & Lésungen Support & Downloads Mein Profil
Site Map | Feedback | Hilfe | profil | Abmeld |
Startseito | Partnersuchprogramm [RUETEITSIEEREY Fimon | Personen | Partner | Akivitaton |
Anzeigen: | ~| 2 59 Abfragen: |* Current Opportunities ] J H
7 ~
SVI-Kopfzeile 1von1+ [ | =
| | | s
Meni v Speichern | [ Abfrage | [ Weiterleiten fir Berffchtigung | [ Zahlungsaufforderung v
L
*Verkaufsprojektnr.: 1JF-10XDvMS org ¢ BP EMEA =] SVi-Gesamtsstatus: Entwurf
Firma fur BP-Pramien: SVi-verantwortliche Organisation: Dummy BP EMEA Ausfuhrender Business Partner: I:l
IBM Kundennr. fur BP-Pramien: Umsatz fur SVI: | 0,00 kr =) IBM Rechnungsdatum: B
*Aktuelle Firma: German Test Verkaufsprojektwahrung fur SV | SEK v Verkaufsauftragsnr.:
Alt. Sprache - Hame: Ablaufdatum: ISU-Codenummer:
Katakana: Weiterleitungsdatum fur 5VI-Berechtigung: I1SU-Codebeschreibung:
Aktuelle IBM Kundennr.: Weiterleitungsdatum fur SVI-Zahlungsaufforderung: Verlustgrund: v:
Passport Advantage - Vertragsnr.: *Vertriebsphase: 03-ldentified/\Validating v SVI-Verlangerungsanforderung: Mo
Passport Advantage - Sitenr.: *Entscheidungsdatum: |01.05.2011 = Warten auf ISU-Code: No
i i i : N
*Beschreibung fir SVI: | GPF Schulungen Wertenaulweiters nfonnattanes: Yo
Kommentare fur SV
Weitere Informationen Software Value Incentive Werkaufsteam Aktivitaten Werkaufsprojekiregistrierung || Untergeordnete Verkaufsprojekte
lImsat> vl |
< >

IBM in Deutschland Datenschutz Kontakt

EI % | ocal intranet
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Um Gelder fir eine VAP Government Opportunity zu bekommen, missen sich die IBM
Business Partner an lhren Value Add Distributor wenden. Diese bekommen von der IBM das
Geld, die VADs geben die Gelder —wie im regularen VAP Programm- an den Partner weiter.

Die Registrierung der Opportunity erfolgt in GPP, der Antrag auf Auszahlung findet anders
als beim SVI Programm, auBerhalb des Tools statt.

Bei der Registrierung fir das VAP GOV Programm erhalten IBM Business Partner eine
,Value Advantage Plus solution ID“ Diese bendtigen Sie zum Registrieren der Opportunity
im GPP und far die Bestellung beim Distributor.

© 2011 IBM Corporation
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Registrieren einer VAP Government Opportunity in GPP
Gehen Sie im unteren Teil des Verkaufsprojekts, welches Sie wie bei SVI angelegt haben, auf den
Reiter Verkaufsprojektregistrierung und klicken Sie dort den Neu Knopf.
|@ IBM Global Partner Portal - Windows Internet Explorer provided by IBM [__]E]
8O- & . com) oo = ][] [ E=E
File Edit View Favorites Tools Help EPSON Web ToPage - | &3Drucken | E1)Druckvarschau x Google Search - 4 > 4~ JSognIn -
4 Favorites 5. £ IBM Business Transformatio... & | IBM élobal Print & | IBM Standard Software Inst... & | IT Help Central & | Join World Community Grid & | IBM Home Page & | VIRUS Computer Emergenc. .. IBM Internal Help Homepage

3

(& 18M Global Partrer Portal A - B | @b - Page - Safety - Tooks -~ @-

GOUS[(’" This page is in German. Translate it using Google Toolbar? Mot in German? Help us improve

[ Translate ][Turn oﬁ'Germantranslation] o
The content of thizs secure page will be 2ent to Google for translation using a sscure connection. Learn more

Land/Region [Auswshlan] Nutzungsbedingungen

Support & Downloads Main Profil

Saervices & Lsungen

“Sarisone | partmersechprooromm JREEEESIEIT rrmon | personon | partner | Axiviaien
Anzeigen: B ‘ 2] @ Abfragen: | =
Katakana: Detaillierte Umsatzdaten: 27.775,00 kriz] *Verkaufsprojektedhrung =]
*Beschreibung: GPFP Schulungsn BP-Verkaufsprojektnr, - Verantwortlicher: *Vertriebsteam:; E1200002ES5]:
SVI-Gesamtsstatus: Entwurf Verlustgrund:
Person: ] Ist eingeschrankt: [] *Codes f. Quelle Verk.-ProjektiCo-Marketing: Solution Provider - Core BP ]

Alt. Sprache - Nachname: Arbeiten in GPP: UciD: = |

Alt. Sprache - Vorname: SViI-Verlangerungsanforderung: Verkaufsprojekt |SA: i:‘.rc.:_:l.uc.‘t"cr _,_ ce- E“ur&:haas I
Angefragte Finanzierung von IBM Global Financing: *GPP-Verkaufsprojekt - Status akzeptieren: Angsnommen

Félligkeitsdatum fur Akzeptieren/Ablehnen:
ITAR-Beurteilung: ]
ITAR-Kompatibilitdt:

Weitere Informationen a Software Value Incentive Verkaufsteam Aktivitaten || N tizen Verkaufsprojektregistrierung Unter; :ordnete Verkaufsprojekte

Anzeigen: | Pramienprogramm vI
Verkaufsprojektregistrierung | | Mend Keine Datensatze [B] | [&2]
Pramienname — Incentive Status Anfragedatum — Genehmigungskennung Art des Geschifts —  Mitbewerber — ::Srleetr;:lummer - Pramienablaufdatum —
Anhidnge ' Meni 'V Keine Datensitze
Dateiname Dateityp — Dateigrofe — }Z\'::erungsdatum.-'— < Kommentar —
IBM in Deutschland Datenschutz Kontakt

&4 Local intranet 3 & 100% -
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Registrieren einer VAP Government Opportunity in GPP

Gehen Sie auf das Feldsteuerelement hinter Pramienname.

|@ IEM Global Partner Portal - Windows Internet Explorer provided by IBM

S

File Edit View Favorites Tools Help EPSON Web-To-Page

/ [E |

A!.‘]- 3 |pv

- |§. ibm.com

| @dorucken | EHDruckverschau x Google [VJ 2P search -+ ¥ % - . Signin -

ware Inst... @& | IT Help Central & | Join World Community Grid @ | IEM Home Page & | VIRUS Computer Emergenc... -Fﬂ IEBM Internal Help Homepage

S4p Favorites | gly @ IBM Business Transformatio... & IBM Global Print & | IBM Standard § )
»

(€ 18M Global Partrer Portal - 8 7 = v Page - Safety - Took ~ @~

Google” This page is in German. Translate it using Google Toolbagl not in German? Help us imorove [ Translate ] [Tum oﬁGermantranslation] e
8 The content of this secure page will be sent to Google for translation usingdl secure connection rn me

Lar 4/Region [ i] Nutzungsbedingungen

Produkte Services & Losungen

Anzeigen: | ] 2] Abfragen: |- Current Opportunities ] | Hi
Alt. Sprache - Nachname: Arbeiten in GPP: ucio: v ["]
Alt. Sprache - Vorname: SVI-Verlangerungsanforderung: Verkaufsprojekt ISA:i Product or Service Purchase [vi

Angefragte Finanzierung von IBM Global Financings *GPP-Verkaufsprojekt - Status akzeptieren: Angsnommen
Félligkeitsdatum fur Akzeptieren/Ablehnen:
ITAR-Beurteilung: ]

ITAR-Kompatibilitat:

Verkaufsprojektregistrierung I Untergeordnete Verkaufsprojekte

Weitere Informationen (| Umsatze Software Value Incentive m Verkaufsteam Aktivitdten

Kategorien
| :

Anzeigen: | Pramienprogramm

Verkaufsprojektregistrigfrung

[mena | [Speichern | [Zbbrechen
e - *Incentive Status: Art des Geschafts:| 'v_!
Anfragedatum: ek i Mitbewerber: %

Seriennummer ersetzt:

Pramienablaufdatum:

Anhange Speiche Keine Datensitze

Dateiname .’::} Dateityp 2’,\ Dateigroie f; ‘::: SILIEETUTNS f_; Kommentar f::}

IBM in Deutschland Datenschutz Kontakt
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Registrieren einer VAP Government Opportunity in GPP

Waéhlen Sie im Fenster Pramienname Value Advantage Plus for Government Sales aus und gehen Sie
auf Auswahlen, dann SchlieBBen. Hier stehen alle Programme drin, flir die lhre Organisation zugelassen
ist.

|

& Pramienname - Windows Internet Explorer provided by IBM E]@

This page is in German. Translate it using
G'DUS[E Google Toolbar? Mot in German? Help us improve

Tranﬂlale| | Turn off German translation | *

The content of thiz secure page will be =ent to Google
for tranzlation uging a =ecure connection. Learn more

. i
Pramienname —

Deal Regiztration For XN

Deal Regiztration for 5TG Products
TS Deal Regiztration Rebate

00l for Power and CHVW Storage
Q0| for Storwize

=B Development & Tezt on the Cloud Deal Reg

WOOR R R

Auswdhlen || Schliellen
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Registrieren einer VAP Government Opportunity in GPP

Gehen Sie dann auf Speichern. Tragen Sie im Feld Seriennummer ersetzt die Value Advantage Plus Government ID
ein und im Drop Down Menti bei Incentive Status wéhlen Sie bitte ,Vorgeschlagen fiir Berechtigung“ aus. Uberprifen
Sie nochmal, ob Sie alle Pflichtangaben gemacht haben und das B.A.N.T. Formular vorhanden ist. Sobald Sie die
Opportunity so abspeichern, wird die Opp an IBM zur Uberprifung der Teilnahmeberechtigung Ubermittelt. NICHT DEN
GLEICHEN KNOPF ,,WEITERLEITEN ZUR TEILNAHMEBERECHTIGUNG“ WIE BEI SVI DRUCKEN!!!

Ein Mitglied der SVI Channel Teams prift Ihre Opportunity nun auf Duplikate in GPP und IBM Siebel, als auch auf den
Government Status hin. Danach ist die Opportunity ,teilnahmeberechtigt®. Bei abgelehnter Teilnahmeberechtigung
erhalten Sie eine email: ,Value Advantage Plus for Government Sales — Opportunity Ineligible-Status set to Not
Approved*

E IBM Global Partner Portal - Windows Internet Explorer provided by IBM u@]ﬂ
O - (B e bmeon Jopo e/ s ][9] <] [EWceo [E3E
File Edit Wiew Favorites Tools Help EPSON Web-To-Page -~ | {&Drucken | ZhDruckvorschau x Google v £ search ~ 43> % - SignIn -
! i Favorites ! glz @] IBM Business Transformatio... | IBM Global Print & IBM Standard Software Inst... € IT Help Central & Join World Community Grid 4] IBM Home Page & | VIRUS Computer Emergenc... [% 18M Internal Help Homepage
| & IEM Global Partrer Portal - B | dmh v Page - Safety - Tools - @- =

This page is in German_ Translate it using Google Toolbar? ot in German? Help us improve [ Translate | [Tumn off German wanslation | >
The content of this secure page will be sent to Google for translation using a secure connection. Learn more
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Alt. Sprache - Hachname: Arbeiten in GPP: ucim: o "
Alt. Sprache - Vorname: SWi-Verlangerungsanforderung: Verkaufsprojekt ISA:| Product or Service Purcﬁase :v

Angefragte Finanzierung von IBM Glokal Financing: *GPP-Verkaufsprojekt - Status akzeptieren: Angsnommsn
Féalligkeitsdatum fur Akzeptieren/Ablehnen:
ITAR-Beurteilung: [=]

ITAR-Kompatibilitat:

Weitere Informationen Software Value Incentive Werkaufsteam Aktivitaten Verkaufsprojektregistrierung I Untergeordnete Verkaufsprojekte
[ |

Anzeigen: | Prdmienprogramm
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Andern Sie die Verkaufsphase in Sale Stage 07 — WON

Reichen Sie Ihre Bestellung beim lhrem Value Add Distributor ein. Fir die Auszahlung muB
der IBM Business Partner auf der Bestellung die Value Advantage Plus for Government
Sales ID liefern, als auch die Opportunity Nummer, unter der das Projekt in GPP hinterlegt
ist benennen, damit IBM es identifizieren kann. Der Distributor kann so die Marge von IBM
erhalten und an den Buisiness Partner weitergeben.

Bitte beachten Sie, daB Sie innerhalb von 15 Tagen, nachdem Sie lhre Bestellung beim

Distributor eingereicht haben, alle Sales Dokumentationen der GPP Opportunity hinzufligen.
(Siehe Vorgang wie bei B.A.N.T. Formular)

© 2011 IBM Corporation
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Eine VAP Government Opportunity ist immer 12 Monate ab dem Einreichdatum zur
Teilnahmeberechtigung gultig. Sie kann nicht verlangert werden!!!

Sie kdnnen aber die selbe Opportunity neu in GPP far VAP Government registrieren

© 2011 IBM Corporation
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7. GPP: Hilfe im Tool

lobal Partner Portal - Microsoft Internet Explorer

fit wiew Favorites Tools Help

k- \_) @ @ \_:j /‘_j Search ‘\*Favnrites ﬁ} D’:'\:v .:L - _J ﬂ

EI https: /fwwwe-304.ibm.com jpartnerworldfgpp/fdefde fstart. swe ?SWECpd=lam . ORIgZmCGgS90i2hOi, 2mETKS IS0 2A6s5HP 7R vMToLL e

IBM Business Transformation Homepage @ IB 2 tandard Software Installer @ IT Help Central @ Join World Community Grid 83 Windows Marketplace
N Web-To-Page - | Druckea

dage is in German. Translate it using Google Toolbar? notin German? Help us imorove
ontent of thiz 2ecure page will be 2ent to Goegle for tranzlation using a 2ecure connection. Learn mere

Al

29 search - <|' M- dp- | Share = &b - | Ap Check ~ &3 Translate = & autoFil = 0 & wow & bm % de

g | www.ibm.de

- Gao

L]Go

LandfRegion [Auswihlen] Nutzungsbedingungen
Services & Lésungen Support & Downloads | Mein Profil

7 . Signin =

[rensiete ) =

Startseite

[Verkautspropte | [Personen [ partner | Aktwviaten |

Anzeigen:
Willkommen Klussmann, Antje Klussmann, Antje, BP Admin of Dummy BP EMEA!
Heute ist Donnerstag, 20. Januar 2011.

Upcoming automated closing of opportunities

Pleaze note: Automated opportunity close criteria is now different for SWG and STG =mall deals. Click here for details.

Excluded from this automated action are:

= Software Value Incentive (SVI) opportunities

= Bid Certification Center (BCC) opportunities

= Opportunities registered for any Opportunity Registration program in Global Partner Portal — OM

Click hers to see complete details and actions you =hould take to avoid having your opportunities closed by this process.

Deutschland Datenschutz Kontakt

Qn 21 January, an automated program will close all opportunities under $10M VWHERE EMHER they hawe been in their current active sales stage for moere than 120 days OR they have not besn updated in the last 90 days.

site Map | Feedback M Profil | Abmeldung

Abfragen:

|
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Hilfe

In der Online Hilfe finden Sie viele nutziche Hinweise:

weitere Hilfe bei Fragen bekommen Sie direkt bei mir oder im Chat, bei Partner World
Contact Services.

2l Global Partner Portal 4.0 Partner Portal - Microsoft Internet Explorer

=1
File Edit WViews

Fawaorites Tools

[ [=]

Help

-~ s

[ :j /-._\' Search

<]
.lfr

o
= ; =
3.5 Favorites {3

-5 = - L&

. Address @ http: ffsc4.ihost. comfgpp/2_0/prodfolh/deu/bpfapp_pp.htm

<] B3 s

: Links

Inhaltsverrzeichnis Index Suchen

B
Stanseite = Willkommen bei der Online-Hilfe W
Willkommen bei der Online-Hilfe b Mawigation ausblenden
Tt bl S Wwillkommen bei der Online-Hilfe fur das Global Partner
Meuw! Aktuelle InfTormationen
U ciobal Partner Portal Portal
Was ist das GSlobal Partner Portal? Won der Startseite der Online-Hilfe aus kénnen Sie auf alle im Hilfesystem enthaltenen
Zugriff auf das GSlobal Partner Portal Themen zugreifen. g
Hilfe-Ressourcen L9 In der folgenden Tabelle werden die Mavigation in der Hilfe sowie die zur WerfUgung stehenden
Einrichten von Benutzervoreinstellunge Funktionen erlautert.
] Einrichten Ihres personlichen Profils Beispiel fiir Internet-Browser:
Anocrdnen der Spalten in lhrem Arbei - : -~
m Die Benutzeroberfliache Drakbei Bearbeiten Ansicht Faworiten Exkras 7
verwenden der Mavigationselement: = Zurdck = == l' = fart | ‘LR Suchen  [E5]Favoriten ¢ #werlauf | %'I@
Werwenden des Rechners
verwenden von Feldsteuerelemente Zuriuck oder Werwenden Sie die Schaltflache Zurick des Browsers,
werwenden van Auswahldialogfelder Vorheriges Thema urm zum vorherigen Therma zu navigieren.
:’s:br:f:enndrE-:nr:tvDozt'Ell'istenkomblnatlone U?rwéa'rts oder Wernwenden Sie die S?haltﬁéche Worwars dI_EE:
: Machstes Thema Browsers. um zum nachsten Thema zu navigieren.
Suchen von Informationen
Werwenden von Abfragen Drucken des Werwenden Sie die Druckfunktion des Webbrowsers.,
wverwenden des Abfrageassistenten Themeninhalts urm den Inhalt der Online-Hilfe zu drucken.
Firmen 1. Klicken Sie auf den Inhaltsbersich der Online-
Suchen einer Firma Hilfe, der die zu druckenden Informationen
| Einrichten siner Finma iiber den Bild: enthalt. Informationen kdénnen nur aus dem
Inhaltsbereich gedruckt werden.
Fersonen
. [ T P N PR 2. Starten Sie den Druckauftraa mit einler der S ot
@Done

‘ Internet
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Kontaktdaten:

Antje Klussmann

SME Channell Partner Programme

Mobile  0170-7696079
Email Klussman@de.ibm.com
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