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Die SWG richtet sich an den Marktanforderungen aus
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Die IBM Software Solutions Group im Überblick
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SWG Akquisitionen im Jahr 2010

12/10/10 http://www.pss-systems.com/21/10/10 http://www.claritysystems.com
06/10/10
http://www.unica.com/

06/08/10 http://www.datacap.com/ 30/07/10http://www.coremetrics.com/ 19/07/10 http://www.bigfix.com/

29/04/10http://www.castiron.com/ 01/03/10http://www.initiate.com/ 16/02/10 http://www.intelliden.com/

21/01/10http://www.lombardisoftware.com/

http://www.openpages.com/15/09/10 27/08/10 http://www.sterlingcommerce.com/20/09/10 http://www.netezza.com/
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Kurzbeschreibung
Initiate Systems unterstützt mit seinen 

Software-Lösungen Organisationen 
schwerpunktmäßig im Public und 
Healthcare Bereich dabei, 
Informationen über verschiedene 
Systeme hinweg verfügbar  zu machen 
um so effizienter zusammenzuarbeiten.

Dies ermöglicht schnelleren Zugang zu 
Patientendaten, eine bessere 
Versorgung sowie ein effizienteres 
Gesundheitswesen.

1995 gegründet

Hauptsitz in Chicago., USA

Niederlassungen in London, Sidney
und Toronto

Ca. 350 Mitarbeiter weltweit

führender Anbieter im Bereich „Data 
Integrity“- Software für den Healthcare 
Bereich

230 Kunden weltweit in 12 Branchen 
und 7 Ländern

Zielbranchen: Healthcare, Government

Facts & Figures
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Warum hat IBM Initiate gekauft?

Die Software-Lösungen von Initiate komplettieren das IBM InfoSphere Master Data 
Management Portfolio. Gemeinsam können IBM und Initiate nun die vollständigste und 
innovativste Plattform für industriespezifisches Stammdaten-Management, 
Informationsaustausch und Entity Resolution anbieten.

InfoSphere MDM 
Server

Master repository of 
customer, account 

and product data for 
the business to 

consume as services

Initiate Master 
Data Service

Master registry for 
delivering single, 

trusted versions of 
master data and their 

relationships

InfoSphere MDM Server for 
PIM

Capabilities to flexibly manage 
products and other entities 

across enterprise

Governance
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Weitere Informationen

IBM Infosphere Master Data Management

White Paper “A Journey to Adaptive MDM”

Gartner's Magic Quadrant for Master Data Management 
of Customer Data

Kundenberichte
(Keine Referenzen in Deutschland da Initiate auf dem 
deutschen Markt bisher nicht aktiv war)

Partnerworld Informationen zu Initiate

Akquisitionsdatum IBM Produktname Status

03 / 2010 Initiate Master Data Service Authorized product group: SVP  InfoSphere

http://www-01.ibm.com/software/data/master-data-management/
https://www14.software.ibm.com/webapp/iwm/web/signup.do?source=sw-infomgt&S_PKG=mdmwp35&S_CMP=web_ibm_im_iis-mdm_hero&S_TACT=mdm_home
https://www14.software.ibm.com/webapp/iwm/web/signup.do?source=sw-infomgt&S_PKG=mdmar14&S_CMP=web_ibm_im_iis-mdm_hero
https://www14.software.ibm.com/webapp/iwm/web/signup.do?source=sw-infomgt&S_PKG=mdmar14&S_CMP=web_ibm_im_iis-mdm_hero
http://www.initiate.com/customers/success_stories/Pages/default.aspx
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_sfw_acquisitions_recent_initiate
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Kurzbeschreibung
Netezza ist ein führender Anbieter von 

Data Warehouse Appliances -
vorkonfigurierten auf Standard-
Komponenten basierenden 
Hochleistungsrechner, deren 
Architektur Datenbank, Storage und 
eine Massiv-Parallel-Verarbeitung in 
einem einfach zu bedienenden System 
vereint.

Netezza liefert das 10-100fache an 
Leistung, minimiert damit die laufenden 
Betriebskosten erheblich und skaliert 
von unter 1 Terabyte bis in den 
Petabytebereich linear.

2000 gegründet

ca 500 Mitarbeiter weltweit

Hauptsitz Marlborough, Mass., USA

Niederlassungen in UK, Deutschland, 
Spanien, Polen, Japan, Korea, China, 
Singapur und Australien

führender Anbieter im Bereich hoch 
performante Datenanalyse in 
Datawarehouse Appliances

Mehr als 350 Kunden in allen 
Branchen, insbesondere Digital Media, 
Financial Services, Retail, Telecom, 
und Healthcare

Facts & Figures
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Netezza: What Does it Do / How Does it Work

Content

Structured
Data

AnalyzeIntegrate

Govern

Data

Transactional & 
Collaborative 
Applications

Manage

Streaming
Information

Business Analytic 
Applications

Streams

Big Data
Data 

Warehouses

External 
Informatio
n Sources

www

Quality
Lifecycle

Management

Security &
Privacy

Data 
Warehouse
Appliances

Master 
Data

13
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Simplicity, Flexibility, Choice
IBM Data Warehouse & Analytics Solutions

IBM 
InfoSphere Warehouse

IBM 
Smart Analytics System

IBM 
Netezza

FlexibilitySimplicity The right mix of simplicity and flexibility

Information Management Portfolio
(Information Server, MDM, Streams, etc)

Warehouse Accelerators
Flexible Integrated SystemTrue Appliance Custom Solution
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Weitere Informationen

www.netezza.com

Kundenberichte

IBM Redguide The Netezza Data Appliance Architecture: A Platform for High Performance Data 
Warehousing and Analytics

IBM Webinar: Netezza Business Partner update – Ready, set, go!

PartnerWorld Informationen zu Netezza

Akquisitionsdatum IBM Produktname Status

09 / 2010 Noch nicht bekannt Geplante Verfügbarkeit 3Q 2011

Authorized product group: 
Information Management

http://www.netezza.com/
http://www.netezza.com/documents/Carphonecasestudy.pdf
http://www.redbooks.ibm.com/abstracts/redp4725.html
http://www.redbooks.ibm.com/abstracts/redp4725.html
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_swf_data_netezza_webinar
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_sfw_acquisitions_recent_netezza
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Business Analytics & Optimization: Gain Insight, Optimize results

OpenPages software helps businesses establish and 
maintain a comprehensive compliance and risk 
management process across a variety of risk domains 
including operational risk, financial controls 
management, IT risk, compliance and internal audits.   

Clarity software enables organizations to automate the 
process of collecting, preparing, certifying and controlling 
financial statements for electronic filing, in support of 
mandates by the SEC (including XBRL) and other 
financial regulatory agencies. 
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Kurzbeschreibung
OpenPages entwickelt Lösungen im 

Bereich Enterprise Governance-, 
Risiko- und Compliance-
Management (GRCM), die 
wissensintensive Prozesse 
zusammenführen, um die Corporate 
Accountability zu verbessern, die 
Kosten im Offenlegungsprozess zu 
reduzieren, die Produktivität des 
internen Kontrollmanagements zu 
erhöhen und das Vertrauen der 
Investoren zu steigern.

1996 gegründet

Hauptsitz Waltham, MA – USA

Niederlassungen in Japan, GB, Frank-
reich und Deutschland

führender Anbieter im Bereich 
Enterprise Governance-, Risiko- und 
Sarbanes-Oxley-Compliance-
Management

Mehr als 200 Kunden in allen 
Branchen, insbesondere Banken, 
Versicherungen, Industrie  

Facts & Figures
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OpenPages: What Does it Do / How Does it Work
Connecting Risk Management, Performance Management, and IT

Integrated Risk 
Management

Performance 
Management

Information Governance 
IT Governance & Risk Management
Security

Risk-aware organizations 
understand that risk 

management is directly linked to  
corporate performance
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Weitere Informationen

www.openpages.com

IBM Financial Services Risk Resource Center: 
http://openpages.cognos3.com/.index.phtml

Gartners Magic Quadrant for Enterprise Governance, Risk 
and Compliance Platforms

Kundenberichte

Partnerworld Informationen zu OpenPages

Akquisitionsdatum IBM Produktname Status

09 / 2010 Noch nicht bekannt Geplante Verfügbarkeit 2Q 2011

Authorized product group: TBD

http://www.openpages.com/
http://openpages.cognos3.com/.index.phtml
http://www.openpages.com/Press-Release-Details/OpenPages_is_Recognized_as_a_Leader_in_Analyst_Firms_Magic_Quadrant_for_Enterprise_Governance_Risk_and_Compliance_Platforms_287.asp
http://www.openpages.com/Press-Release-Details/OpenPages_is_Recognized_as_a_Leader_in_Analyst_Firms_Magic_Quadrant_for_Enterprise_Governance_Risk_and_Compliance_Platforms_287.asp
http://www.openpages.com/customers/customers.asp
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_sfw_acquisitions_recent_openpages
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Kurzbeschreibung
Clarity Systems stellt Softwarelösungen 

für Finanzabteilungen bereit, die 
mittleren und großen Unternehmen 
hilft, Prozesse für die Budgetierung, 
Planung und Konsolidierung sowie für 
die Erstellung von Berichten an das 
Management zu verbessern. 

Außerdem werden externe Berichts-
prozesse automatisiert, um die 
Erstellung von regulatorischen und 
satzungsmässigen Berichten zu 
unterstützen. 

Diese Anwendungen helfen Finanzleitern, 
das Risiko zu reduzieren, während 
gleichzeitig die Betriebseffizienz 
gesteigert wird

1995 gegründet

ca 400 Mitarbeiter 

Zentrale in Ontario, Kanada mit Büros 
in Vancouver, Großbritannien, 
Rumänien, Schweiz und Singapur

führender Anbieter von von Lösungen 
für das Corporate Performance 
Management (CPM) und externe 
Berichte

Mehr als 600 Kunden, aus allen 
Branchen, wie z.B. Banken, 
Versicherungen, Energy und Utilities, 
und zunehmend in weiteren Branchen

Facts & Figures
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CLARITY: What Does it Do / How Does it Work

Business Drivers
Close,

Consolidate, 
and Report

Analyze &
Optimize

Plan, Forecast, 
and Control

Performance Reporting and Scorecarding

• Automated external reporting allows for 
creation of filings and documents, including 
quarterly/annual reports and board books

• Business rules ensure that summary data in 
one section always ties out to detail data in 
the document

• Reconciliation Management automates 
reconciliation and account balancing 
processes within documents

• Internal Controls, Work Flow and Audit 
Trail ensures the correct steps are followed in 
the creation, submission and approval of each 
document section
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Source: “Magic CPM Suites User Survey 2009: Customers Rate 
Their Corporate Performance Management Vendors”
Neil Chandler, 15 September 2010

Weitere Informationen

www.claritysystems.com

Business Analytics bei IBM

Clarity Systems Named in Leading Industry Analyst 
Firm’s Report on 2009 Market Share for BI, Analytics 
and Performance Management Solutions

Kundenberichte

Partnerworld Informationen zu Clarity Systems

Akquisitionsdatum IBM Produktname Status

10 / 2010 Noch nicht bekannt Geplante Verfügbarkeit TBD

Authorized product group: Cognos

http://www.claritysystems.com/
http://www-03.ibm.com/press/de/de/presskit/33005.wss
http://www.claritysystems.com/us/news/releases/Pages/20100427CSNILIAFRO2MSFBAAPMS.aspx
http://www.claritysystems.com/us/news/releases/Pages/20100427CSNILIAFRO2MSFBAAPMS.aspx
http://www.claritysystems.com/us/news/releases/Pages/20100427CSNILIAFRO2MSFBAAPMS.aspx
http://www.claritysystems.com/us/resources/Pages/CaseStudies.aspx
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_sfw_acquisitions_recent_clarity
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Industry Solutions

Kurzbeschreibung
PSS  ist ein führendes Unternehmen im 

Bereich Information Governance, mit 
Software Lösungen, die Unternehmen 
dabei helfen Rechtsrisiken zu 
kontrollieren. 

Durch Einführung von Richtlinien, die 
Gesetzesanforderungen zur Ablage 
von Informationen entsprechen  können 
Kosten reduziert werden.  Mit  PSS 
Systems bietet IBM die erste 
umfassende Unternehmenslösung für  
Information Lifecycle Governance, die 
es Unternehmen ermöglicht, ihre 
Regeln mit automatisierten Geschäfts-
prozessen abzustimmen

2000 gegründet

ca 50 Mitarbeiter in Mountain View CA, 
USA

führender Anbieter von Software 
Lösungen im Bereich Information 
Lifecycle Governance

Mehr als 200 Kunden, darunter 7 der  
Fortune 10 aus allen Branchen, wie 
z.B. Financial Services, Pharma, Petro-
Chemical, Healthcare und Energy

Facts & Figures
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PSS Systems: What Does it Do/How Does it Work

First Comprehensive and Integrated 
Enterprise Solution for Legal and 
Information Lifecycle Governance

INFORMATION GOVERNANCE

Analytics • Risk assessment
• Cost assessment
• Cost forecasting
• Legal, IT, RIM and enterprise

Policy and 
Process

• Legal holds, interviews, 
eDiscovery collection

• Information inventory and 
disposition

• Enterprise and local retention 
schedules

• Asset governance and disposition

Governance 
Map

• Information and data sources
• Organizations and people
• Laws and lawsuits
• Relationships

26
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Weitere Informationen

www.pss-systems.com

Compliance, Governance and Oversight Council (CGOC) 

Benchmark Report on Information Governance in Global 1000 Companies

FAQ Dokument

PartnerWorld Informationen zu PSS

Akquisitionsdatum IBM Produktname Status

10 / 2010 Noch nicht bekannt Geplante Verfügbarkeit Juli 2011 

Authorized product group: TBD

http://www.pss-systems.com/
http://www.cgoc.com/
http://www.cgoc.com/register/benchmark-survey-information-governance-fortune-1000-companies
http://www-01.ibm.com/software/data/content-management/pss/PSS-Systems-FAQs.pdf
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_sfw_acquisitions_recent_pss
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Industry Solutions

Kurzbeschreibung
Datacap entwickelt Software zur 

Erfassung und zum automatisierten 
Management von Business-
Informationen. 

Hierzu zählen Lösungen, die 
beispielsweise den Umgang mit 
Informationen aus gescannten 
Papierdokumenten erleichtern. Die 
Anwendungen von Datacap können 
zudem unstrukturierte Daten 
unterschiedlichen Dateityps, von E-
Mails über JPEG- und GIF-Dateien bis 
zu Power-Point-Folien, digital erfassen 
und innerhalb kurzer Zeit konvertieren.

1988 gegründet

Ca 40 Mitarbeiter in Tarrytown, 
NewYork

Filenet Business Partner seit 1994

Der weltweite Vertrieb erfolgte über 
Geschäftspartner, insbesondere in UK 
und in Australien.

Mehr als 200 Kunden in den  Branchen 
Versicherungen, Produktion, 
Healthcare, Finanzen und öffentliche 
Verwaltung

Facts & Figures
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DataCap: What Does it Do/How Does it Work

A featureA feature--rich, client based capture solution that obtains rich, client based capture solution that obtains 
images from a scanner, multiimages from a scanner, multi--function device or folder function device or folder 

and automatically captures index dataand automatically captures index data

Accelerates business 
processes and improves 
productivity by collecting 
documents and forms, 
transforming them into 
accurate, retrievable 
information, and delivering 
it to business applications 
and databases 

29
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Weitere Informationen

Datacap

IBM Datacap Taskmaster Capture

IBM Datacap Taskmaster Accounts Payable Capture

Whitepapers

Webniars und Demos

Partnerworld Informationen zu Datacap

Akquisitionsdatum IBM Produktname Status

08 / 2010 Datacap Taskmaster Capture

Datacap Taskmaster Accounts Payable
Capture

Authorized Product Group: FileNet & Open

http://www.datacap.com/
http://www-01.ibm.com/software/data/content-management/datacap/taskmaster-capture/
http://www-01.ibm.com/software/data/content-management/datacap/taskmaster-capture/ap/
http://www.datacap.com/whitepapers/
http://www.datacap.com/webinar/
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_sfw_acquisitions_recent_datacap
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Smarter Commerce

FulfillmentMarketing Selling

Supported by 
IBM Application Infrastructure, Database & Integration Middleware

WebSphere Commerce
•Web  Portal Development
•e-commerce
•Marketing
•Mobile Shopping

Coremetrics
•Analytics
•Segmentation
•Reporting
•Search Optimization
•Mobile

Sterling Commerce
•Cross Channel Order 
Management 
•Configuration
•Pricing
•Multi-vendor catalog
•Quoting

Sterling Commerce
•Distributed Order Sourcing
•Warehouse Management
•Transportation Management
•Supply Chain Visibility

Unica
•Resource Mgmt 
•Campaign Mgmt
•Marketing execution 
•Performance
•Analysis 

ILOG Supply Chain
•Optimization
•Rules
•Visualization

31 © 2010 IBM Corporation.
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Industry Solutions

Kurzbeschreibung
„Cast Iron “

Preisgekrönte Cloud/SaaS Application Integration

100te von vorkonfigurierten Integration Templates

Komplette, flexible Lösungsplattform

Attraktive Entry & Pay-as-you-go Preisgestaltung

Brilliantes Cloud Partner Ecosystem

Kurzbeschreibung
Unica ist Marktführer im Bereich von Marketing 

Software Lösungen.
Das Unica Portfolio ermöglichen Unternehmen 

Marketing in wertvolle Kundenbeziehungen 
und profitablere, zeitgenaue und messbare 
Geschäftsresultate zu verwandeln. 

Unica’s Lösungen integrieren und optimieren 
alle Aspekte des Online und Offline 
Marketings. 

Der interaktive Marketing-Ansatz von Unica

Gegründet in 2001 von Integration Industry Experten
Führendes Unternehmen im Bereich SaaS & Cloud 
Anwendungsintegration
Einzigartiger Fokus auf Schnelligkeit & Einfachheit
Integration in Tagen
Tausende von Integrationen bei Kunden
Patentierte Technologie

Facts & Figures
Facts & Figures

1992 gegründet

Ca. 500 Mitarbeiter weltweit 

Sitz in Waltham, MA (USA) mit 
weiteren Niederlassungen rund um die 
Welt. Das deutsche Büro befindet sich 
in München

führender Anbieter von einem Anbieter 
von Enterprise Marketing Management-
Software (EMM)

Mehr als 1.500 Kunden in 
verschiedenen Branchen

vereinigt Kundenanalyse und Webanalyse, 
zentrale Entscheidungsfindung, 
kanalübergreifende Umsetzung und 
integrierte Marketing Operations
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Meeting marketing challenges with a rich, interactive 
marketing suite
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Weitere Informationen

www.unica.com/germany

Unica Data Sheets

Unica Lösungsübersicht

Unica White Paper

Partnerworld Informationen zu Unica

Akquisitionsdatum IBM Produktname Status

10 / 2010 Noch nicht bekannt Geplante Verfügbarkeit Mai 2011
Authorized Product Group: TBD

http://www.unica.com/germany
http://www.unica.com/resources/product-sheets.htm
http://www.unica.com/solutions.htm
http://www.unica.com/resources/white-papers.htm
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_sfw_acquisitions_recent_unica
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Industry Solutions

Kurzbeschreibung
• Coremetrics bietet Lösungen für 

Online-Marketing und Online-Business-
Optimierung

• Coremetrics unterstützt Unternehmen 
dabei, den Wert jeder einzelnen 
Kundeninteraktion zu erhöhen

• Ziel von Coremetrics ist eine bessere 
Kundenakquise und -bindung

1999 in Kalifornien gegründet

Einer der führenden Anbieter im 
Bereich Online-Marketing-Optimierung

Über 2.100 Unternehmen optimieren 
mit Hilfe der SaaS-Lösung ihr Online-
Marketing 

Marktführer in Web Analytics

Facts & Figures
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Coremetrics Line of Business
Delivering Value to IBM through Continuous Marketing 
Optimization



© 2011 IBM Corporation37

Telefonkonferenzen 2011 – IBM Software Partner Academy

Weitere Informationen

Coremetrics

White Papers

Webinars

Partnerworld Informationen zu Coremetrics

Akquisitionsdatum IBM Produktname Status

06 / 2010 Noch nicht bekannt Geplante Verfügbarkeit Juli 2011
Authorized product group: TBD

http://www.coremetrics.de/
http://www.coremetrics.com/resources/white_papers.php
http://www.coremetrics.com/resources/webinars.php
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_sfw_acquisitions_recent_coremetrics
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Industry Solutions

Kurzbeschreibung
„Cast Iron “

Preisgekrönte Cloud/SaaS Application Integration

100te von vorkonfigurierten Integration Templates

Komplette, flexible Lösungsplattform

Attraktive Entry & Pay-as-you-go Preisgestaltung

Brilliantes Cloud Partner Ecosystem

Kurzbeschreibung

Sterling Commerce unterstützt 
Unternehmen weltweit dabei, die 
Geschäftsabläufe in ihrem 
dynamischen Geschäftsnetzwerk durch 
innovative Lösungen für den Vertrieb 
und die Auftragserfüllung (Selling and 
Fulfillment) und für die nahtlose und 
sichere Integration mit Kunden, 

Gegründet in 2001 von Integration Industry Experten
Führendes Unternehmen im Bereich SaaS & Cloud 
Anwendungsintegration
Einzigartiger Fokus auf Schnelligkeit & Einfachheit
Integration in Tagen
Tausende von Integrationen bei Kunden
Patentierte Technologie

Facts & Figures
Facts & Figures

1975 gegründet

ca 2.500 Mitarbeiter in Columbus, OH, 
USA

Hauptniederlassung in Zentraleuropa 
ist in Düsseldorf

führender Anbieter von SW zur 
Systemintegration, Supply Chain 
Anwendungen und B2B Kommunikation

Mehr als 18.000 Kunden weltweitPartnern und Lieferanten zu 
verbessern. 

Ein Teil der Produkte ist cloudbasiert. 
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Sterling Commerce: Market Leading
Cross-Channel Commerce and B2B Integration Solutions

Enhance the customer 
experience by optimizing 
selling and fulfillment
processes across  all 
channels

Increase control over, flexibility with, and visibility 
into critical business processes to fuel new growth 
while managing costs

Internal
Employees

B2B

Improve agility through end-to-end 
integration to seamlessly extend 
SOA transaction processing and 
management across trading 
networks

Affiliates

B2B Integration Suite

Selling and Fulfillment Suite

39
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Weitere Informationen

www.sterlingcommerce.com/de/

Sterling B2B Integration Solutions

Sterling B2B Integration as-a-Service

Sterling Managed File Transfer

Sterling Mobile applications

Data Sheets

White Paper

Partnerworld Informationen zu Sterling Commerce

Akquisitionsdatum IBM Produktname Status

08 / 2010 Noch nicht bekannt Geplante Verfügbarkeit Q3 2011

Authorized Product Group: WebSphere
Core und Commerce

http://www.sterlingcommerce.com/de/
http://www.sterlingcommerce.com/products/b2b-integration/
http://www.sterlingcommerce.com/products/b2b-integration/b2b-managed-services/
http://www.sterlingcommerce.com/products/managed-file-transfer/
http://www.sterlingcommerce.com/products/mobility.htm
http://www.sterlingcommerce.com/about/resource-center/collateral/
http://www.sterlingcommerce.com/about/resource-center/white-papers/
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_sfw_acquisitions_recent_sterlingcomm
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Acquisitions

WebSphere
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Kurzbeschreibung
• Anbieter von Software und 

Dienstleistungen für Business Process
Management Software (BPM)

• Hilft Unternehmen durch die 
Automatisierung und Integration 
wichtiger Abläufe Kosten zu sparen und 
die Effizienz zu steigern.

• Lösung, um Prozesse zu erfassen, zu 
modellieren, zu implementieren, 
auszuführen, zu überwachen und zu 
optimieren.

• Kollaborationsplattform für 
Geschäftsprozessmanagement

•Gegründet im Jahr 2000

•Über 200 Mitarbeiter

•Über 5.000 Kunden

•Zielbranchen: Automotive, Handel, 
Finanzsektor, Telekommunikation, 
Industrie, Öffentliche Auftraggeber

•Gartner und Forrester Research: 
“führender Anbieter für BPM Software 
der “Global 2000” Unternehmen”

•IBM und Lombardi verbindet eine 
langjährige technische Partnerschaft 
mit gemeinsamen Kunden und 
Geschäftspartnern

Facts & Figures
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IBM WebSphere Lombardi Edition

Kollaboratives Geschäftsprozess Management für Benutzer-zentrisches BPM für eine
Produktivitätssteigerung und Optimierung beim Sachbearbeiter

Prozesserfassung Prozessausführung

43

IT

Application 
Infrastructure

Corporate 
Strategy

HQ

• Prozess erkennen

•Prozess dokumentieren

• Prozess modellieren

• Ziele festlegen

• Prozessapplikationen erstellen

• Vorhandene Infrastruktur verwenden

• Zusammenarbeit fördern

• Prozesse und Organsiation optimieren

Beispiele:
Kundenservice
Schadensbearbeitung
Angebotswesen
Ausnahmebehandlung 
Case Management
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Weitere Informationen

Lombardi

IBM WebSphere Lombardi Edition

IBM Blueworks Live

Kundenszenarien

Partner Academy Call vom 12.11.2010

Partnerworld Informationen zu Lombardi

Akquisitionsdatum IBM Produktname Status

01 / 2010 IBM WebSphere Lombardi Edition

IBM Blueworks Live

Authorized Product Group: 
WebSphere BPM

http://www.lombardisoftware.com/
http://www-01.ibm.com/software/integration/lombardi-edition/
http://www-01.ibm.com/software/integration/bpm-blueprint/
http://www.lombardisoftware.com/bpm-software-customers.php
http://www-01.ibm.com/software/de/telefonkonferenzen/q4-2010.html#1211
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_sfw_acquisitions_recent_lombardi
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Kurzbeschreibung
„Cast Iron “

Preisgekrönte Cloud/SaaS Application Integration

100te von vorkonfigurierten Integration Templates

Komplette, flexible Lösungsplattform

Attraktive Entry & Pay-as-you-go Preisgestaltung

Brilliantes Cloud Partner Ecosystem

Kurzbeschreibung

Die Software-Lösungen von Cast
Iron Systems sorgt für den 
Informationsaustausch zwischen 
Anwendungen, die im 
Rechenzentrum des 
Unternehmens und bei einem 
Software-as-a-Service oder Cloud-
Computing-Provider laufen.

Die Software von Cast Iron Systems 
bietet Templates, mit denen Cloud-
Anwendungen unterschiedlicher 
Unternehmen, integriert werden 
können. 

Gegründet in 2001 von Integration Industry Experten
Führendes Unternehmen im Bereich SaaS & Cloud 
Anwendungsintegration
Einzigartiger Fokus auf Schnelligkeit & Einfachheit
Integration in Tagen
Tausende von Integrationen bei Kunden
Patentierte Technologie

Facts & Figures
Facts & Figures

Gegründet in 2001 von Integration 
Industry Experten

Führendes Unternehmen im 
Bereich SaaS & Cloud 
Anwendungsintegration

Einzigartiger Fokus auf 
Schnelligkeit & Einfachheit

Integration in Tagen

Tausende von Integrationen bei 
Kunden

Patentierte Technologie
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Warum hat IBM Cast Iron gekauft?
IBM verbessert mit Cast Iron die Business-Geschwindigkeit und Flexibilität
von Kunden

Cast Iron verkürzt die Time to Value ...ist 
innerhalb von wenigen Tagen integrierbar

Cast Iron vereinfacht die Integration von 
Cloud- und lokalen Applikationen

Cast Iron sichert den Kundenerfolg durch 
SaaS und Cloud bei niedrigsten Kosten
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Komplette Flexibilität

Cast Iron Cloud2™

Virtual Appliances

Physical Appliances

Totale Konnektivität Komplette Reusability

TIP Exchange

TIP Development Kit 

TIP Community

Mashups

Synchronisation

Migration

Für alle Cloud Integrationen

Warum Cast Iron für Ihre Kunden die richtige Lösung ist

47
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Weitere Informationen

Cast Iron Systems

Solution Overviews

Demo Portal

Redguide www.castiron.com/redguide

Cast Iron Systems Whitepapers: http://www.castiron.com/wp/library.html

IBM Cast Iron Systems FAQ: ftp://public.dhe.ibm.com/software/websphere/castironfaq.pdf

Partnerworld Informationen zu Cast Iron

Akquisitionsdatum IBM Produktname Status

05 / 2010 IBM WebSphere CastIron Hypervisor Ed. 

IBM WebSphere DataPower Cast Iron 
Appliance XH35 V5.1 

Authorized Product Group: 
WebSphere Core

http://www.castiron.com/
http://www.castiron.com/integration-solutions/index.html
http://www.castiron.com/demo
http://www.castiron.com/redguide
http://www.castiron.com/wp/library.html
ftp://public.dhe.ibm.com/software/websphere/castironfaq.pdf
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_sfw_acquisitions_recent_castiron
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Acquisitions

Tivoli
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Kurzbeschreibung
BigFix bietet Unternehmen Lösungen, die 

alle "Computing-Endpunkte" eines 
Unternehmens (Notebooks, Desktops 
und Server) in einer einzigen Ansicht 
präsentieren. Neben Überwachung sind 
so auch eine einfache Kontrolle und 
Automatisierung von Vorgängen 
möglich.

Die BigFix Plattform erhöht die Effizienz 
durch Sichtbarkeit und Kontrolle der 
Endgeräte in Echtzeit, hohe 
Skalierbarkeit, breite und stabile 
Plattform-Ünterstüzung bei schneller 
Wertschöpfung und minimalen Kosten.

1997 gegründet

Über 200 Mitarbeiter

Hauptsitz in Emeryville, Kalifornien, 
Niederlassungen in Mumbai, Shanghai, 
Singapore, London, Paris

Weltweit führender Anbieter von High-
Performance Security und Systems 
Management Software für 
Unternehmen und Service Provider

Mehr als 650 Kunden für die 
Verwaltung von bis zu 300,000 
Endgeräten in allen Branchen

Facts & Figures
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Das BigFix-Produktportfolio
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Weitere Informationen

PC Lifecycle Management Magic Quadrant End Point Protection Magic Quadrant

BigFix

Deutscher Flyer
Unified Management Platform von BigFix

BigFix Solution Demos

White Paper BigFix Endpoint Management

Announcement Tivoli Endpoint Manager
Solution

Big Fix Tivoli Talks auf Partnerworld

Partner Academy Call vom 19.11.2010

Partnerworld Informationen zu BigFix

Akquisitionsdatum IBM Produktname Status

07 / 2010 IBM Tivoli Endpoint Manager Geplante Verfügbarkeit Feb. 2011

Authorized product group: Tivoli 
Automation; Tivoli Security

http://www.bigfix.com/
ftp://ftp.software.ibm.com/software/emea/de/tivoli/TIS14071-DEDE-00.pdf
http://www.bigfix.com/demos
http://www.bigfix.com/sites/default/files/whitepapers/bigfix-ibm-endpoint-management-white-paper-sept-2010.pdf
http://www-01.ibm.com/common/ssi/cgi-bin/ssialias?infotype=AN&subtype=CA&htmlfid=897/ENUS211-048&appname=USN
http://www-01.ibm.com/common/ssi/cgi-bin/ssialias?infotype=AN&subtype=CA&htmlfid=897/ENUS211-048&appname=USN
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/mem/ContentHandler?cmsId=L816829E10129E56&selectedTab=3
http://www-01.ibm.com/software/de/telefonkonferenzen/q4-2010.html#1911
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_sfw_acquisitions_recent_bigfix
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Kurzbeschreibung
Intelliden ist ein Anbieter von Netzwerk-

automatisierungslösungen, die 
Kunden bei der Konfiguration und 
Verwaltung von Netzwerken 
unterstützen.

Automatisierungslösungen sind bei 
Unternehmen von  großer Bedeutung, 
die die Konfiguration von tausenden 
Netzwerkeinheiten, wie Hubs, Router
oder Switches von vielen 
unterschiedlichen Herstellern verwalten 
müssen. 

Intelliden Lösungen können diese 
Tätigkeiten automatisieren. Durch die 
zunehmende Verbreitung von 
Virtualisierung und Cloud basierenden 
Anwendungen steigt ihre Bedeutung 

2000 gegründet

72 Mitarbeiter

Niederlassungen in Menlo, Kalifornien
(USA), CO (USA), Belfast (UK) und 
Japan

Weltweit führender Anbieter in 
Netzwerkautomatisierungslösungen

Kunden: BT, Telus, Comcast, 
Telefonica, Scotia Capital, Visa, Bell, 
Telecom Italia, Verizon, CBeyond

Facts & Figures
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Wie ergänzt Intelliden das IBM Tivoli Portfolio?
Integrated Service and Network Management

Fault/Event 
Management

Performance 
Management

Enrichment &
Automation

Service Quality, SLA and 
Customer Experience Management

Configuration
& Compliance

Discovery & Data Collection

Wired Access
Core

Mobile (PS,CS),
Wireline, IP, NGN

IT Resources 
and Applications

VAS
Multimedia, IMS

Radio Access
LTE, UMTS, GPRS,GSM, 

CDMA, EVDO, WiMax

Market-leading integrated 
network availability 

management

Automate configuration 
tasks, manage network 

change proactively, ensure 
compliance

New
Portal: Business Service Management  

and Consolidated Operations

Consolidated view of 
your entire 

infrastructure including 
configuration and 

dependency 
information

…All aligned to your service management goals
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Weitere Informationen

Intelliden

Video zu Netcool Configuration Manager

Redbook Integration Guide for IBM Tivoli Netcool/OMNIbus, Network Manager, and Netcool
Configuration Manager

Whitepaper: Maintaining network compliance in the face of change

Partnerworld Informationen zu Intelliden

Akquisitionsdatum IBM Produktname Status

02 / 2010 Tivoli Netcool Configuration Manager Authorized Product Group: 
Tivoli Automation

http://www.intelliden.com/
http://www.youtube.com/watch?v=lcmFKJKq6A4
https://www14.software.ibm.com/webapp/iwm/web/signup.do?source=swg-Integration_guide&cm_sp=MTE15649
https://www14.software.ibm.com/webapp/iwm/web/signup.do?source=swg-Integration_guide&cm_sp=MTE15649
ftp://public.dhe.ibm.com/common/ssi/ecm/en/tis14079usen/TIS14079USEN.PDF
https://www-304.ibm.com/partnerworld/wps/servlet/ContentHandler/swg_com_sfw_acquisitions_recent_intelliden
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Fragen ?
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Susanne Kurz
IT Architect
IBM Software Group

Mobile
Email

0171 9706362
kurz@de.ibm.com
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