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Telefonkonferenz am 02.10.09

„Cross- & Upselling im Mittelstand“

Steffen Güntzler (Midmarket Program Manager)
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Agenda

Vorstellung IBM Cross Brand Selling Advisor

Ideen für Cross Selling bei Lotus 



IBM Software Partner Academy Program

© 2008 IBM Corporation3

IBM Cross Brand Selling Advisor (Attach Connector)

Online in der IBM Partnerworld
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Ideen für Cross Selling bei Lotus
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Ideen für Cross Selling bei Lotus
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Cross Selling in anderen Brands

Bitte sprechen Sie Ihren Software Betreuer an oder 
kommen direkt auf mich zu.

Lotus Foundations Update Roadshow
http://connections.euluc.com/blogs/lotusgermany/entry/tivoli_foundations_roadshow?lang=de
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Kontaktdaten:

Steffen Güntzler
Midmarket Program Manager
Tel:     0172 62 82 544
Email: SGUEN@de.ibm.com

Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit!
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